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Rezumat: ,Creditul in economia de piata detine functia de repartitie (distributiva) si
de control, relatiile de credit facand parte din relatiile financiare in sens larg, dar mai are gi
functia de emisiune, de mobilizare si redistribuire, prin credit indrumandu-se un volum mai
mare de resurse decéat cel mobilizat (creditul este purtator de dobéanda)” [9]. Pentru bancéa
dobéanda reprezinta pretul creditului concretizat in cagstigul bancii, obtinut din dobanda
aplicatd de catre banca la credit. Pentru societétile comerciale creditul reprezintad o
importanta sursa financiara. Relatiile care se statornicesc intre banci si clientii lor sunt de
natura relatiilor dintre debitori si creditori potrivit tipului de operatiuni care se genereaza
intre acestia. Efectuarea acestor operatiuni de la banca spre clienti sau de la clienti spre
bénci presupune existenta unui cont curent deschis in vederea inregistréarii tuturor
operatiunilor de incasari si plati. In relatia cu start-up-urile, bancile oferd partea de
cofinantare printr-un credit punte, care este garantat de statul romén printr-un parteneriat
pe care acesta il are cu banca respectiva.

Cuvinte-cheie: banca, cofinantare, credit, credit punte, dobanda, start-up, ajutoare
financiare.

Abstract: ,Credit in the market economy has the function of distribution (distribution)
and control, the credit relations being part of the financial relations in the broad sense, but
it also has the function of issue, mobilization and redistribution, by credit guided by a
higher volume of resources than mobilized (credit is interest-bearing)” [9]. For the bank the
interest represents the credit price materialized in the bank's earnings obtained from the
interest applied by the bank on credit. For businesses, credit is an important financial source.
Relationships between banks and their clients are in the nature of relationships between
borrowers and creditors according to the type of operations that are generated between them.
Performing these operations from bank to customers or clients to banks implies the existence
of an open account for the registration of all cash and payment operations. In relation to start-
ups, banks offer the co-financing part through a bridge loan, which is guaranteed by the
romanian state through a partnership it has with the respective bank.

Keywords: bank, co-financing, credit, bridge credit, interest, start-up, financial aid.
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Introducere. Creditul bancar apare ca un sistem de relatii intre intreprinderi si banci,
in cadrul caruia mijloacele banesti ale intreprinderilor, devenite temporar disponibile in
conturile bancare ale acestor intreprinderi, ca si cele ale sistemului financiar care se
elibereaza, de asemenea, temporar in cursul operatiunilor acestui sistem devin in urma
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mobilizarii lor de catre banci, resurse ale sistemului de credit si sunt folosite prin
redistribuire la acordarea de credite economiei.

Pe langa functia distributiva, creditul indeplineste si functia de emisiune, de injectare
a unui volum suplimentar de bani in economie, alcatuind, de fapt, principalul volum de
mijloace de plata din circuitele economice [1].

Creditul trebuie utilizat in conformitate cu cerintele sale si ale echilibrului economic
general. El nu trebuie folosit abuziv, deoarece in acest caz ar duce la grave dezechilibre
economice monetare.

Dobanda este unul dintre principalii factori care actioneaza in viata economica.

Ca pret al creditului, dobanda nu este o marime fixa, ci una care difera atat de la tara
la tara, cat si in cadrul aceleiasi tari, de la o operatiune de credit la alta. In esenta, nivelul
general al dobanzilor intr-o tara se stabileste in functie de gradul de lichiditate al pietei
capitalului la un moment dat, cu alte cuvinte, in functie de marimea ofertei de capital fata
de o cerere presupusa constanta. Daca lichiditatea este mare, adica daca disponibilitatile
de capital ale pietei sunt mari, dobanda se reduce, si invers [2].

I. Aspecte privind creditele punte pentru start-up-uri

Pot beneficia de prevederile Programului societatile (microintreprinderi, intreprinderi
mici si mijlocii) care indeplinesc cumulativ, la data completarii planului de afaceri online
conform cerintelor, o serie de criterii de eligibilitate, printre care:

e sunt inregistrate conform Legii nr.31/1990 privind societatile, republicata, cu
modificarile si completarile ulterioare sau in baza Legii nr.1/2005 privind organizarea si
functionarea cooperatiei sau in baza Ordonantei de Urgentda a Guvernului Romaniei
nr.6/2011 pentru stimularea infiintarii si dezvoltarii microintreprinderilor de catre
intreprinzatorii debutanti in afaceri, cu modificarile si completarile ulterioare;

e sunt considerate intreprinderi autonome, legate, partenere sau intreprinderi unice;

e au capital social integral privat;

e asociatii sau actionarii care detin mai multe societati nu pot aplica in cadrul
prezentului program decét cu o singura societate;

o sunt inregistrate la Oficiul Registrului Comertului, au sediul social/punct de lucru si
isi desfasoara activitatea pe teritoriul Romaniei;

e codul CAEN pentru care solicita finantare este eligibil in cadrul Programului
conform anexei 13 si este autorizat pana la momentul depunerii primei cereri de
rambursare, conform art. 15 din Legea 359/2004 privind simplificarea formalitatilor la
inregistrarea in Registrul Comerfului a persoanelor fizice, asociatiilor familiale si
persoanelor juridice, inregistrarea fiscala a acestora, precum si la autorizarea functionarii
persoanelor juridice, cu modificarile si completarile ulterioare. Solicitarea finantarii se face
pe un singur cod CAEN;

« sunt infiintate de catre persoane fizice dupa intrarea in vigoare a ordonantei de
urgenta nr. 10/2017, respectiv dupa data de 30 ianuarie 2017;

e nu au datorii la bugetul general consolidat si la bugetele locale, atat pentru sediul
social, cat si pentru toate punctele de lucru, la data semnarii contractului de finantare,
denumit in continuare acord de finantare; Solicitantii care au datorii esalonate, nu sunt
eligibili pentru a accesa Programul.

« este infiintata de catre persoane fizice care nu au sau nu au avut calitatea de
actionar sau asociat intr-o alta intreprindere mica sau mijlocie care desfasoara sau a
desfasurat aceeasi activitate autorizata pe care aplica in cadrul programului in anul
anterior inscrierii sau in anul inscrierii pané la deschiderea sesiunii de inscriere. In sensul
programului, activitate autorizata desfasurata inseamna cod CAEN autorizat.

e sa creeze cel putin un loc de munca cu norma intreaga pe perioada nedeterminata
si sa mentind locul de munca ocupat cel putin 2 ani dupa finalizarea implementarii
proiectului. in cazul in care in perioada mentionata locul/locurile de munca create in cadrul
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schemei se vacanteaza din diverse cauze sau se suspenda, beneficiarul are un termen de
maxim 30 de zile sa ocupe locul/locurile de munca vacante, pastrand numarul si tipul
acestora pentru care a primit punctaj in planul de afaceri. La tipul locurilor de munca se
permit modificari in perioada de raportare intre somer, absolvent dupa anul 2012 sau
persoana defavorizata definita conform legislatiei.

Pentru a veni in sprijinul start-up-rilor, Statul a fost deschis pentru un parteneriat cu
bancile, sens in care acesta impune viitoarei banci partenere o serie de conditii pentru
creditele de tip punte, pe care aceasta le va acorda beneficiarilor care vor avea nevoie sa-
si asigure astfel cheltuielile pana la eliberarea transelor de ajutor nerambursabil:

o dobanda la credit: pachet dobanda fixa de maxim 5%/an;

« comision la credit: max 0,5%, din valoarea creditului;

e comision de gestiune: max 1% din valoarea creditului — se incaseaza la
efectuarea primei trageri din credit;

« alte comisioane: max 1% din valoarea creditului — se Thcaseaza la efectuarea
primei trageri din credit;

e garantii: 80% din valoarea creditului garantat de Fondul National de Garantare a
Creditelor pentru IMM-uri si in completare garantare cu bunurile achizitionate in cadrul
programului si diferenta garantata cu bunurile achizitionate prin Program;

e perioada de analizéd si solutionare a creditului-punte maxim 20 de zile de la
solicitarea creditului.

Il. Aspecte privind documentele necesare analizei creditului

Pentru intreprinderile mici si mijlocii, initierea relatiei de creditare intre banca si client
se realizeaza de catre consilierul bancar care dupa cunoasgterea clientului si raportat la
normele specific de creditare bancare, procedeaza la incadrarea clientului pentru un
anumit tip de credit.

Dosarul de creditare va contine documente din care rezultd aspecte care privesc
societatea comerciala, actionarii si elementele care caracterizeaza activitatea solicitantului
de credit.

Aceste documente se concretizeaza in:
cererea de credit tip;
extras electronic de la Registrul Comertului;
certificatul constatator de la Registrul Comert{ului;
certificatul de inregistrare al solicitantului de credit bancar (C.U.l.);
actul constitutiv al societatii comerciale;
certificat in scopuri fiscale;

. situatiile financiare pe ultimii 3 ani de activitate cu anexele inregistrate la
admlnlstratla financiara si balantele de verificare aferente;

8. ultima Balanta de verificare incheiata (pana la data de 25 a lunii urmatoare);

9. documente care sa justifice volumul si destinatia creditului;

10. business planul la momentul analizei care este un instrument de management
foarte important;

11. fluxul de numerar;

12. documente privind garantiile propuse din care sa rezulte:

v tipul garantiei;

v' denumirea bunului propus;

v anul de fabricatie/construire al acestuia;

v’ valoarea contabild a activului;

v' documente de proprietate privind situatia juridica a terenurilor si a celorlalte active
propuse drept garantie pentru creditul solicitat.

13. raportul de evaluare;

14. raportul de reevaluare;

NouprwNR
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15. contracte cu clientii;

16. contracte cu furnizorii;

17. aprobarea organelor statutare, prin Hotararea Adunarii Generale a Actionarilor,
conform prevederilor Legii 31/1990, Legea societatilor comerciale modificata si actualizata
la zi si a prevederilor actului constitutiv al societatii, cu privire la:

- reprezentarea societatii in raporturile cu banca creditoare,

- contractarea creditului cu evidentierea urmatoarelor elemente:

v' persoane imputernicite sa contracteze creditul;
v cuantumul creditului sau suma contractata;

v/ perioada pentru care se contracteaza creditul;
v' destinatia creditului;

v scopul creditului;

v’ tipul garantiilor pentru creditul contractat.

18. acordul de consultare a bazei de date a Centralei Riscurilor Bancare;

19. declaratia de apartenenta la grup cu persoane fizice/juridice in cazul in care nu
exista la dosarul deschiderii de cont sau daca exista modificari faia de cea existenta la
dosar;

20. avize;

21. acorduri;

22. licente;

23. precontracte cu clientii;

24. contracte cu clientii;

25. precontracte cu furnizorii;

26. contracte cu furnizori;

27. precontracte cu furnizorii de investitji;

28. contracte cu furnizorii de investitji.

29. situatia creditelor la alte banci;

30. studiul de fezabilitate;

31. fuxul de numerar previzionat (cash- flow);

32. situatia garantiilor propuse.

In functie de punctul de vedere privind analiza riscului, banca poate solicita si alte
documente pentru clarificare.

lll.Indicatorii urmariti de banici in acordarea creditelor

1. Indicatori de lichiditate:

a) Indicatorul lichiditati curente

Ca modalitate de calcul valoarea acestui indicator se obtine ca raport intre activele
curente si datoriile curente:

Lc =

Active curente (Indicatoru | capitalulu i circulant )

Datorii  curente

Pentru indicatorul lichiditatii curente valoarea recomandata si accepta de catre banca
este una apropiata de cifra 2. O valoare apropiata de cifra 2 reprezinta acoperirea
datoriilor curente din activele curente ale societatii comerciale.

Un alt mod de calcul al lichiditatii curente il reprezinta raportul dintre activele curente din
care se scad tocurile nevandabile si clientii incerti si datoriile cu scadenta pana la un an.

Lichiditate Curenta = Active circulante - Stocuri nevandabile - Clienti incerti x 100
Datorii cu scadenta sub un an
b) Indicatorul lichiditati imediate
Valoarea indicatorului lichiditatii immediate este dat de diferenta intre activele curente si
stocuri.

Li = Active curente — Stocuri
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2. Indicarori de risc:
a) Indicatorul gradului de indatorare
Acest indicator exprima raportul intre datorii totale si capitaluri proprii.
. _ Capital imprumutat
Igri = * 100
Capital  propriu

~ _ Capital imprumutat
Igri = %100
Capital angajat

In care:

Capitalul imprumutat reprezinta credite peste un an.

Cpitalul angajat reprezinta capital imprumutat si capitalul propriu.

In aprecierea acestui indicator banca are in vedere faptul c& ea participa doar la
finantare.

Castigul bancii este dobanda si comisioanele bancare. Pentru societatea comerciala
castigul este reprezentat prin dividende si cresterea valorii actiunilor ca rezultat al
majorarii capitalurilor proprii.

Daca gradul de indatorare este peste 100%, banca il apreciaza ca fiind un indicator
necorespunzator.

b) Indicatorul privind acoperirea dobanzilor

Indicatorul reflecta de cate ori entitatea poate achita cheltuielile cu dobanda.

Daca valoarea indicatorului este mai mica decat cifra 3, situatia societatii comerciale
este considerata vulnerabila si prezinta.

Pr ofitbrut
lacd =

Cheltuieli  cu dobanda

Banca apreciaza ca un rezultat bun, o valoare a acestui indicator care este
mai mare decat 3, si care reflecta o buna capacitate a agentului economic de a-si
achita dobéanda.

3. Indicatori de activitate (indicatori de gestiune) — furnizeaza informati cu
privire la:

* Viteza de intrare sau de iesire a fluxurilor de trezorerie ale entitatii;

* Capacitatea entitatii de a controla capitalul circulant si activitatile comerciale de
baza ale entitatii;

* Viteza de rotatie a stocurilor indica de cate ori a fost rulat de-a lungul exercitiului
financiar.

Formula de calcul este:

Costul vanzarilor

Cm=

Stocul mediu

Sau:

Numar de zile de stocare reprezinta numarul de zile in care bunurile sunt stocate in
unitate:

Stoc mediu
Cm= * 365
Costul  vanzarilor

* Viteza de rotatie a debitelor — clienti

Acest indicator reflect:

- eficacitatea entitatii in colectarea creantelor sale;

- exprima numarul de zile pana la data la care debitorii isi achita datoriile catre
entitate.

Sold mediu clienti
Sm= * 365

Cifra de afaceri
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O valoare in crestere a indicatorului poate indica probleme legate de controlul
creditului acordat clientilor si, in consecinta, creante mai greu de incasat.

* Viteza de rotatie a creditelor-furnizor consta in numarul de zile de creditare pe care
entitatea il obtine de la furnizorii sai. In mod ideal ar trebui sa includa doar creditorii
comerciali.

Sold mediu furnizori
Vrcf = * 365
Achizitii  bunuri ( fara servicii )

unde, pentru aproximarea achizitilor se poate utiliza costul vanzarilor sau cifra de
afaceri.

Viteza de rotatie a activelor imobilizate — evaluiaza eficacitatea managementului
activelor imobilizate prin examinarea valorii cifrei de afaceri generate de o anumita
cantitate de active imobilizate

. Cifra de afaceri
Vral =

Active  imobilizat e

Viteza de rotatie a activelor totale
Vrat =

Cifra de afaceri

Total active

4. Indicatori de profitabilitate — exprima eficienta entitatii in realizarea de profit
din resursele disponibile:
a) Rentabilitatea capitalului angajat reflecta profitul realizat din banii investiti:
Pr ofit ina int ea platii dobanzii si impozitul  pe profit

Capital angajat
In care:
Capitalul angajat reflecta:
1. banii investiti actionari, si creditori pe termen lung;
2. Include:
2.1. capital propriu; datoriile pe termen lung; sau
2.2. activele totale minus datorii curente.
b) Marja bruta din vanzari
Pr ofitul brut din vanzari
Mb = 100
Cifra de afaceri
O scadere procentuala a indicatorului reflect faptul ca societatea comercila nu poate

sa obtina pretul de vanzare optim.

5. Solvabilitatea

Solvabilitatea reflecta capacitatea societatii de a transforma toate activele in
lichiditati pentru plata datoriilor.

Valoarea recomandata pentru acest indicator este sa fie supraunitara.

Formula de calcul este:

S = Total active - Stocuri Nevandabile - Clienti incerti x 100
Datorii totale

Valoarea recomnadata este sa fie mai mare de 100%.

6. Viteza de rotatie a activelor circulante

Acest indicator indica numarul de cicluri efectuate de activele circulante in
decursul unei perioade si se determine ca raport intre cifra de afaceri si activele
circulante.

Daca numarul de rotatii pe parcursul unei perioade este mai mare, indicatorul
reflecta eficienta utilizarii activelor circulante la nivel de societate comerciala.
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Formula de calcul este:

Viteza de rotatie = Cifra de afaceri x 100
Active circulante

7. Rentabilitatea capitalurilor proprii
Acest indicator reflectacapacitatea societatii comerciale de a realiza profit din
activitatea de baza si din activitatile secundare.
Indicatorul se calculeaza ca report intre rezultatul net obtinut si capitaluri proprii nete.
Recomandat este ca valoarea acestui indicator sa fie supraunitara, sens in care cu cat
acest indicator are valoare mai mare, cu atat rentabilitatea este mai buna.
Formula de calcul este:
Rcp = Profit net x 100
Capitaluri proprii

8. Politica de dividende

Aceasta reprezinta politica conducerii societatii comerciale de repartizare si
utilizare a profitului. Se calculeaza ca raport intre dividendele repartizate si
rezultatul net al exercitiului.

9. Fond de rulment (FR)

Reprezinta diferenta intre pasivele pe termen lung si activele imobilizate.

Este necesar ca fondul de rulment sa fie pozitiv.

Cresterea fondului de rulment reflecta alocarea acumularilor nete ale exercitiului
anterior in cresterea activelor circulante.

Formula de calcul:

FR= Activ circulant net- {Datorii cu scadenta sub un an+ Pasive de trezorerie}.

Activul circulant net= Active circulante-Stocuri nevalorificate-Clienti incerti.

9. Necesarul de fond de rument ( NFR)
NFR= Active realizabile- Datorii (sub un an)

10. Trezoreria neta (TN)
Trezoreria neta este oglinda desfasurarii unei activitatii eficente.
Formula de calcul:
TN=Fond de rulment- Necesar fond de rulment
Pe baza punctajului obtinut se determina o clasificare preliminara care se
coroboreaza si cu o serie de criterii necuantificabile care pot majora sau diminua punctajul
stabilit.

IV. Oportunitati de finantare
A. Credite de nevoi nenominalizate, fara garantii materiale
Acest tip de credit conditioneaza ca societatea:
> sa nu fie in interdictie de a emite cecuri bancare;
> la creditele existente sa nu fie intarzieri mai mari de 15 zile;
> nu are popriri active sau suspendate pe cont;
> nu este in stare de insolventa.
Creditul prezinta urmatoarele avantaje:
> exista o perioada de gratie de 12 luni;
> creditul aprobat poate fi accesat in limita sumei aprobate;
> creditul poate fi utilizat pentru nevoile curente ale firmei;
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> platesti salariile, furnizorii sau chiar taxele catre stat la timp;
> sa declare creditele contractate la alte banci.

B. Credit pe termen scurt de investitii intr-o singura transa. Creditului de investitii cu
trageri multiple, in cazul proiectelor, presupune ca valoarea TVA sa fie finantata printr-un
plafon pe termen scurt.

C. Credit bancar de nevoi personale

D. Credit bancar cu garantii

E. Credit bancar punte

Acest tip de credit are urmatoarele caracteristici:

Principalele caracteristici ale creditului-punte se concretizeaza in:

> Dobanda fixa: 3,9%/an;

> Este un credit tip pentru start-up;

> Comision de acordare: 0,75% din valoarea creditului, perceput la data efectuarii
primei trageri din credit;

> Comision de gestiune lunara: 0,08% din valoarea creditului;

Perioada de finantare de maxim 18 luni, nu mai tarziu de data incasarii sprijinului

financiar nerambursabil de la minister;

> Garantii posibile: FNGCIMM si alte garantii;

> Cheltuielile financiare aferente creditelor/garantiilor obtinute pentru creditele
contractate de beneficiari in vederea realizarii planurilor de investitii acceptate in cadrul
programului, reprezinta cheltuieli eligibile si vor fi suportate din ajutorul nerambursabil.

F. Leasing financiar si operational.

G. Linii de credit.

|. Credite de la IFN-uri

Concluzii

O banca pentru a credita o persoana fizica sau juridica va proceda la analizarea
activitatii acesteia si a capacitatii de rambursare prezente si viitoare a clientului.

Din aceasta perspectiva, banca va analiza clientul solicitant de credit bancar in mod
diferentiat raportat la normele bancare in vigoare aplicand in functie de situatie cerintele
pentru un client nou sau pentru un client traditional, intelegand prin acesta faptul ca, banca
va avea in vedere eventuale informatiji cu privire la relatia anterioara cu banca, in ideea in
care a mai contractat clientul credite de la acesta, va verifica modul in care acesta a
respectat graficul de rambursare al comisioanelor bancare, a ratelor, a dobanzilor si plata
anuala a politei de asigurare.

Pe baza datelor din bilant, banca va analiza punctajul pentru indicatori, punctaj
determinat pe baza valorilor obtinute de fiecare agent economic ca urmare a
incadrarii in anumite intervale de valori pentru fiecare indice.

De asemenea, pentru clientii noi de credite, banca trebuie sa obtina referinte bune
despre integritatea, moralitatea, competenta si situatia financiara a persoanelor care
conduc businessul, utilizarea creditului pentru scopul si destinatia pentru care a fost
solicitat in analiza dosarului de credit.

Este preferabil si confortant pentru client sa opteze pentru rambursarea creditului
esalonat pe o perioada mai lunga de timp, fapt care ii confera plata in rate mai mici si
posibil suportabile de catre clientul bancii. Pe de alta parte, pentru banca, creste
probabilitatea aparitiei situatiilor imprevizibile care pot impiedica respectarea graficului de
rambursare a creditului la scadenta.

Ca urmare in analiza sa, banca va proceda la asigurarea unui echilibru intre suma
solicitata ca si credit si posibilitatile financiare ale clientului, urmarind minimizarea riscului
de credit.
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Creditele pentru programele de care beneficiaza start-up-urile sunt credite usor de

obtinut, cu dobanzi cuprinse intre 3,25% si 3,90%.

Oferta de credite pentru start-up-uri este diversificata si accesibila dar conditionata

de indeplinirea cumulativa a conditiilor impuse de catre banci.

10.
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