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REZUMAT

In acest articol este analizata relatia dintre negocierile comerciale internationale si sustenabilitatea comertului
international in contextul incertitudinii globale. Cadrul metodologic al studiului include o analizd a datelor statistice
privind dinamica comertului global, o comparatie a formatelor de negociere si a politicilor comerciale inainte si dupa
2020, precum si o analiza de continut a documentelor oficiale ale organizatiilor internationale. Componenta empirica se
bazeazd pe statistici oficiale si rapoarte analitice internationale. Rezultatele demonstreaza cd stagnarea negocierilor
multilaterale Tn cadrul OMC este asociati cu schimbiri structurale in functionarea sistemului comercial international. In
conditiile actuale, negocierile internationale isi pierd accentul predominant pe liberalizare si se transforma intr-un
instrument de gestionare a riscurilor sistemice, de coordonare a politicilor economice interne ale statelor si de reducere a
fragmentarii sistemului comercial global. Negocierile, ca element important al sustenabilitatii institutionale a comertului
global, dobandesc o noua functie strategica - asigurarea adaptarii sistemului comercial la conditiile de incertitudine sporita
din economia globala.

Se argumenteaza ca raspandirea formatelor alternative de negociere (negocieri plurilaterale, precum si cele din cadrul
blocurilor regionale si bilaterale) permite compensarea partiald a limitelor institutionale ale mecanismului multilateral
clasic, dar in acelasi timp sporeste asimetriile participarii tarilor la formarea noilor norme comerciale si contribuie la
fragmentarea spatiului comercial unic.
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SUMMARY

This article analyzes the relationship between international trade negotiations and the sustainability of international
trade in the context of global uncertainty. The methodological framework of the study includes an analysis of statistical
data on the dynamics of global trade, a comparison of negotiation formats and trade policies before and after 2020, as
well as a content analysis of official documents of international organizations. The empirical component is based on
official statistics and international analytical reports. The results demonstrate that the stagnation of multilateral
negotiations within the WTO is associated with structural changes in the functioning of the international trading system.
Under current conditions, international negotiations are losing their predominant focus on liberalization and are turning
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into a tool for managing systemic risks, coordinating the domestic economic policies of states and reducing the
fragmentation of the global trading system. Negotiations, as an important element of the institutional sustainability of
global trade, acquire a new strategic function - ensuring the adaptation of the trading system to the conditions of increased

uncertainty in the global economy.

It is argued that the spread of alternative negotiation formats (plurilateral negotiations, as well as those within regional
and bilateral blocs) allows for partial compensation of the institutional limits of the classical multilateral mechanism, but
at the same time increases the asymmetries of countries' participation in the formation of new trade rules and contributes

to the fragmentation of the single trading space.

Key words: multilateral negotiations, international trade, WTO, trade restrictions, protectionism.

Introducere. In ultimii ani, comertul international s-
a confruntat cu niveluri ridicate de incertitudine din cauza
unei combinatii de tensiuni geopolitice, conflicte
comerciale, impactul pandemiei si schimbari de politici
in economiile de top. Lucrarile academice recente [1],
[2], [3], [4] demonstreaza ca comertul international
ramane vulnerabil la o varietate de factori, de la crize
globale la riscuri geopolitice si de mediu. Aceasta
incertitudine are impact nu numai asupra volumului
comertului, ci si asupra mecanismelor de reglementare a
relatiilor economice internationale, inclusiv asupra
negocierilor ~ comerciale  multilaterale.  Sistemul
comercial multilateral a asigurat stabilitatea i
predictibilitatea relatiilor economice internationale in
ultimele decenii. Cu toate acestea, de la mijlocul anilor
2010, sistemul de negocieri comerciale multilaterale, Tn
special in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului
(OMC), s-a confruntat cu o serie de provocari. in prezent,
negocierile comerciale multilaterale stagneaza, deoarece
OMC si alte mecanisme internationale se confruntd cu
mai multe dificultdti, cum ar fi cresterea
protectionismului, blocarea reformelor, fragmentarea
comertului global si incapacitatea de a raspunde eficient
noilor provocdri. Totodatd, negocierile comerciale
multilaterale raiman importante pentru economia globala.
Reformarea si adaptarea acestor mecanisme la noile
realitati pot ajuta la solutionarea problemelor actuale si la
fortificarea sistemului comercial global. Statisticile din
ultimii ani reflecta complexitatea tot mai mare a mediului
comercial extern, ceea ce face relevantd studierea in
continuare a rolului negocierilor ca mecanism
institutional ~ pentru  consolidarea  sustenabilitatii
comertului international.

Rezultate si discutii. Comertul international joaca un
rol-cheie in dezvoltarea economica globala, oferind acces
la piete, tehnologii si resurse. Se estimeaza cd ponderea
comertului international in PIB-ul global a crescut
semnificativ pana la sfargitul secolului al XX-lea,
contribuind la cresterea economicd acceleratd si la
interdependenta tarilor in cadrul economiei mondiale.
Criza financiard globald din 2008 a dus la cea mai
accentuata scadere a comertului de la al Doilea Razboi
Mondial incoace. Volumul fizic al comertului mondial cu
marfuri a scazut In 2009 cu aproximativ 12% [5].
Scéaderea a fost cauzata nu atat de cresterea tarifelor, cat
de prabusirea cererii globale, de o reducere bruscd a
finantarii comertului si de perturbarea lanturilor de
productie si aprovizionare. In urma programelor de
stimulare la scara larga atat in tarile dezvoltate, cat si in
cele in curs de dezvoltare, comertul si-a revenit foarte
rapid. In 2010 comertul mondial in volum fizic s-a
majorat cu circa 14%, In 2011 cresterea s-a mentinut, dar
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deja fiind vizibil mai slaba [6], [7]. Aceasta redresare a
fost de naturd ciclica - nu a fost Insotita de o reforma a
regulilor comerciale sau de o reducere a riscurilor
sistemice. Din 2012, a Inceput o fazd fundamental noua.
Ratele medii anuale de crestere a comertului mondial
fiind aproximativ 2-3% pe an, semnificativ mai mici
decat in anii 1990 si Inceputul anilor 2000; in unii ani
(2015-2016) comertul a stagnat [8].

in studiile efectuate de OMC, FMI si Banca
Mondiald, aceastd ectapa este asociatd cu epuizarea
efectului fragmentarii lanturilor globale de valoare
adaugata, incetinirea cresterii Chinei si a industriei
mondiale, cererea slabd de investitii; consolidarea
financiara post-criza. Tocmai aici se formeaza fenomenul
care n literatura de specialitate este adesea denumit
»trade slowdown” (incetinirea comertului) [9].

Tnainte de pandemie s-a observat o revigorare pe
termen scurt, dar aceasta s-a dovedit a fi instabila. In
2017 cresterea comertului mondial s-a accelerat
(aproximativ 4-5%), Tn 2018-2019 s-a inregistrat din nou
o incetinire. In aceasti perioadd are loc o schimbare
calitativd: creste brusc numdrul masurilor restrictive
comerciale unilaterale, se intensificd conflictele
comerciale, politica comerciald incepe sa fie utilizatd din
ce in ce mai activ ca instrument al strategiei industriale si
tehnologice. Cu alte cuvinte, dupa 2008, comertul
inceteaza sa mai fie ,,neutru” din punct de vedere politic.

Anul 2020 a fost un an de soc pandemic pentru
comertul mondial. Din cauza restrictiilor si a limitéarilor,
fluxurile comerciale au scazut: volumul comertului cu
marfuri s-a redus cu 5,3%, iar cel al serviciilor cu 9,2%
fata de 2019, ceea ce reflectd amploarea impactului
pandemiei asupra sistemului comercial international. in
2021, comertul si-a revenit rapid: cresterea livrarilor de
marfuri a depasit 10 %, iar comertul cu servicii a crescut
cu 8,5% [10]. Cu toate acestea, in perioada 2022-2024,
ritmul de crestere a incetinit sub influenta cererii inegale
persistente, a tensiunilor geopolitice si a practicilor
comerciale restrictive. In 2023, volumul comertului
mondial cu marfuri a scazut cu 1,2% fata de 2022, din
cauza Incetinirii cresterii economiei mondiale. Ritmul de
crestere a volumului comertului mondial cu marfuri a fost
de 2,8% in 2024 si se asteapta o scadere la 2,4% Tn 2025
sila 0,5% in 2026 [11].

Aceste cifre subliniazd faptul ca stabilitatea
comertului international in perioada 2020-2026 este
fragild si strans legatd de deciziile politice si acordurile
privind tarifele si regulile comerciale. Dupa cum a
subliniat Directorul general al OMC, N.Okonjo-lweala,
la Forumul Mondial de la Davos, in februarie 2026,
sistemul comercial mondial se confruntd cu cele mai
grave perturbari din istoria sa de 80 de ani [12].



Pe langd OMC, organizatiile analitice si bancile
internationale constatd cd conflictele comerciale si
incertitudinea politicd influenteaza in mod semnificativ
cresterea economicd. Conform raportului Béncii
Mondiale  ,Perspectivele = economiei  mondiale”,
economia mondiald demonstreazd o stabilitate mai mare
decdt se astepta, in ciuda tensiunilor comerciale
persistente si a incertitudinii in domeniul politicii
economice. Conform previziunilor, In urmatorii doi ani
ritmul de crestere va ramane in general stabil: in 2026
acesta va scadea la 2,6%, iar In 2027 va creste la 2,7%.
Accasta stabilitate reflecta ritmul de crestere economica
care depaseste asteptarile, n special in Statele Unite, care
au asigurat aproximativ doud treimi din cresterea
indicatorului prognozat pentru 2026. Daca prognozele se
vor adeveri, anii 2020 vor deveni deceniul cu cea mai
slaba crestere a economiei mondiale din anii 1960 [13].

Nivelul ridicat de incertitudine, determinat de o
combinatie de tensiuni geopolitice, conflicte comerciale,
consecintele pandemiei si schimbarile in politica marilor
puteri economice cu care S-a confruntat comertul
international se reflectd nu numai n volumul
schimburilor comerciale, ci si in mecanismele de
reglementare a relatiilor economice internationale, in
special Tn negocierile comerciale multilaterale.

Tn secolul XXI, negocierile comerciale multilaterale
—1in special in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului
— au constituit piatra de temelie a sistemului comercial
global. Acestea au asigurat previzibilitatea, reducerea
barierelor, un regim nediscriminatoriu i un sistem de
solutionare a litigiilor. Cu toate acestea, in perioada
2020-2026, schimbarile structurale, socurile externe si
cresterea riscurilor geoeconomice au subminat
capacitatea acestor negocieri de a-si indeplini functiile,
ceea ce se reflectd in stabilitatea comertului international
atat din punct de vedere institutional, cat si economic.

OMC, o institutie internationald importanta, care
joaca un rol-cheie in reglementarea comertului global, o
platforma pentru organizarea si desfasurarea negocierilor
comerciale multilaterale, s-a confruntat cu dificultati care
ii limiteaza capacitatea de a face fatd in mod eficient
crizelor economice actuale si noilor provocari ale
comertului global. Principalele probleme cu care se
confruntda OMC includ:

1. Blocarea reformelor si a ludrii deciziilor. OMC
functioneazd pe baza consensului intre toti membrii sai.
Acest fapt inseamna ca luarea deciziilor este adesea
incetinita, deoarece este necesara armonizarea intereselor
tuturor celor 166 de tari membre, care au interese
economice si prioritati politice diferite. Un astfel de
sistem duce la blocarea reformelor necesare pentru
adaptarea la noile conditii economice. Reforma OMC
ramane un subiect important, deoarece membrii incearca
sd adapteze organizatia la noile realitati, insa, din cauza
divergentelor, procesul avanseaza lent si, pana in prezent,
nu existd acorduri concrete la scara larga cu privire la
aceastd chestiune [14]. Miscarea in directia datd este
impiedicata de numeroasele divergente dintre membrii
organizatiei si, In primul rand, de diferentele
semnificative in abordarea reformei Tintre cei doi
principali actori ai economiei si comertului global - SUA

si China. Deocamdatd, reforma avanseaza cu pasi mici,
care au mai degraba un caracter tehnic.

2. Ineficienta in raspunsul la conflicte comerciale si
protectionism. Razboaiele comerciale, de exemplu, intre
SUA si China, precum si restrictiile comerciale, nu sunt
intotdeauna sub controlul OMC. Ca urmare a razboiului
comercial dintre SUA si China, intre 2018 si 2020, aceste
doud tari au introdus tarife reciproce in valoare de
aproximativ 370 de miliarde de dolari. Conflictul a
afectat comertul international, reducdnd volumul
comertului dintre doud mai mari economii ale lumii cu
20-25%. Tn ultimele decenii, s-a observat o crestere a
masurilor protectioniste, cum ar fi tarifele, sanctiunile si
subventiile interne, care incalcd principiul liberului
schimb. Multe tari adopta restrictii comerciale ca raspuns
la crize economice, amenintari globale sau tensiuni
geopolitice. Ponderea importurilor mondiale afectate de
aceste masuri este in crestere. in perioada 2020-2021 cu
6%, In 2022-2023 cu 8,0%, in 2024-2025 cu 11,1% [15],
[16].

Conform estimdrilor Secretariatului OMC, pénd la
sfarsitul lunii mai 2025, aproximativ 19,4% din
importurile mondiale erau supuse masurilor tarifare si
altor masuri de import 1n vigoare, ceea ce reprezintd o
crestere semnificativd fatd de 12,5% la sfarsitul anului
2024 [16]. Aceasta Inseamna ca aproape o cincime din
importurile mondiale au fost afectate de noile restrictii
comerciale pand la jumatatea anului 2025, ceea ce
reprezintd un indicator important al vulnerabilitatii
comertului international. In acelasi timp, OMC se
confrunta cu dificultati In a raspunde protectionismului si
nu dispune de mecanisme suficiente pentru a obliga tarile
sd respecte regulile, 1n special in contextul intensificarii
sentimentelor populiste, nationaliste si al luptei pentru
autonomie economica. Politicile protectioniste, cum ar fi
introducerea de tarife si alte bariere comerciale,
afecteazd, de asemenea, eficienta lanturilor de
aprovizionare globale.

3. Probleme cu adaptarea la noile conditii economice.
Economia mondiala contemporana s-a schimbat
semnificativ. Noi factori, precum comertul digital,
schimbarile climatice si noile tehnologii, necesitd noi
abordari In materie de reglementare a comertului. OMC
a fost infiintatd in 1995, iar normele si mecanismele sale
au fost orientate in mare masurd catre sectoarele
traditionale ale comertului cu marfuri. Odatd cu
dezvoltarea tehnologiilor si intensificarea digitalizarii
economiei, OMC are dificultati in a se adapta la noile
conditii. De exemplu, reglementarea comertului digital si
a datelor nu beneficiaza de atentia cuvenita in cadrul
acordurilor existente, dar rdimane una dintre prioritatile
conferintelor ministeriale ale OMC [17].

4. Inegalitatea in comertul global. OMC este criticata
pentru faptul cd acordurile sale servesc in principal
intereselor tarilor dezvoltate, in timp ce tarile in curs de
dezvoltare intdmpind dificultati in obtinerea unui acces
egal la pietele globale. Tarile In curs de dezvoltare se
plang cd OMC nu oferd garantii suficiente pentru
cresterea si dezvoltarea lor economica, in special 1n
domenii precum accesul la pietele de bunuri si servicii,
subventii agricole si proprietatea intelectuala.
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5. Ineficienta in solutionarea crizelor globale. OMC
nu dispune intotdeauna de instrumente eficiente pentru
gestionarea crizelor economice globale, cum ar fi
pandemiile, sanctiunile economice sau catastrofele
naturale globale. OMC nu poate reactiona rapid la crize
imprevizibile. De exemplu, in contextul pandemiei de
COVID-19, majoritatea tarilor au introdus masuri
restrictive, cum ar fi interdictii la exportul de produse
medicale si alimentare, ceea ce a perturbat lanturile de
aprovizionare globale, iar OMC nu a reusit s regleze in
mod eficient aceasta situatie.

6. Dificultati in solutionarea litigiilor comerciale.
OMC dispune de un mecanism de solutionare a litigiilor
comerciale, care ar trebui sd asigure o examinare
echitabild si independentd a conflictelor, fiind un
instrument esential pentru mentinerea disciplinei 1n
comertul international. Dar, in 2019, numirea de noi
judecatori in cadrul organului de apel a fost blocata din
cauza contradictiilor politice dintre tarile membre ale
OMC, in special din cauza pozitiei SUA, care si-au
exprimat nemultumirea fata de functionarea sistemului si
au preferat sa recurga la acorduri comerciale bilaterale.
Blocajul acestui mecanism important limiteaza
capacitatea OMC de a solutiona Tn mod eficient litigiile
dintre tari, astfel sistemul devine mai putin atractiv
pentru membrii organizatiei, care cautd o solutionare
echitabild a conflictelor comerciale. Multe cazuri de
incélcare a normelor comerciale, nu pot fi solutionate in
cadrul OMC, ceea ce creeazd o incertitudine
suplimentara in comertul international.

Circumstantele mentionate mai sus au influentat
logica clasicd a negocierilor comerciale multilaterale
(perioada GATT si etapele initiale ale OMC), care se
baza pe un singur obiectiv cheie: reducerea barierelor si
extinderea accesului pe piete. Aceasta logicd presupunea
o relativd neutralitate a comertului fatd de politica
economica internd, cu un set limitat de subiecte (tarife,
agricultura, servicii, subventii) si disponibilitatea politica
pentru concesii reciproce. in perioada de dupa 2020,
aceasta premisa isi pierde validitatea empirica. Motivul
este ca principalele surse de instabilitate a comertului s-
au mutat din sfera reglementarii tarifare in sfera politicii
economice interne a statelor.

In aceste conditii, negocierile nu mai pot fi
concentrate doar pe simpla liberalizare. Functia lor se
indreapta spre acordarea formelor acceptabile de
interventie statala, elaborarea unor regimuri de
transparentd si coordonarea masurilor de criza.
Negocierile incep sd indeplineasca rolul de filtru
institutional al riscurilor sistemice, si nu de instrument de
crestere a accesului reciproc pe piete. Tocmai de aceea,
in centrul agendei de negocieri se afld stabilitatea
lanturilor de aprovizionare, accesul la bunuri de
importanta criticd, admisibilitatea restrictiilor la export in
situatii de urgenta.

Unul dintre efectele crizei negocierilor multilaterale
este schimbarea obiectivului lor strategic. Daca anterior
negocierile extindeau sistemul comercial unic, in noile
conditii ele impiedicd in primul ridnd destrimareca
acestuia. Este vorba despre limitarea fragmentarii
cadrului normativ, a divizarii tehnologice si a
divergentelor dintre standardele blocurilor comerciale.
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Chiar si in absenta unor noi acorduri la scara larga,
procesul de negociere sustine compatibilitatea minima a
regimurilor de reglementare si mentine un spatiu juridic
si conceptual unic. Astfel, negocierile indeplinesc functia
de ancora institutionald a sistemului comercial global.

Unul dintre elementele fundamental noi ale functiei
de negociere este punerea Tn centrul agendei a
subventiilor, cerintelor de localizare si programelor
strategice de dezvoltare a sectoarelor. Negocierile devin,
de fapt, un instrument de coordonare a politicii
economice interne. Anterior, astfel de masuri erau
considerate o0 exceptic sau un subiect secundar.
Initiativele de negociere privind comertul digital devin
un element cheie al politicii comerciale, deoarece
serviciile digitale si fluxurile transfrontaliere de date sunt
din ce in ce mai integrate In lanturile valorice globale. Cu
toate acestea, normele 1n domeniul dat raman
fragmentate, ceea ce necesitd o armonizare institutionala
la nivel multilateral. Reglementarea fluxurilor de date, a
platformelor digitale si a comertului electronic nu are
norme universale gata pregatite. Drept urmare,
negocierile nu indeplinesc o functie de liberalizare, ci una
de elaborare a normelor. Prin negocieri se formeaza
regulile de localizare a datelor, cerintele pentru serviciile
digitale si regimurile operatiunilor transfrontaliere.

Masurile climatice (reglementarea emisiilor de
carbon, subventiile ,verzi”, standardele de productie
durabild) influenteazd In mod direct competitivitatea
exporturilor. Prin  urmare, negocierile devin un
instrument de armonizare a logicii climatice si
comerciale a reglementarii. Cu alte cuvinte, negocierile
comerciale se transforma intr-un mecanism interpolitic
comert — politica industriald — clima.

in fata provocarilor si modificarilor actuale, criza
negocierilor multilaterale se manifesta in primul rand
prin incapacitatea de a lansa runde complexe si de a
ajunge la pachete universale de angajamente. Negocierile
multilaterale necesitd consensul participantilor cu
interese economice diametral opuse. in perioada de fata,
acest consens a devenit deosebit de dificil din cauza
cresterii puterii economice a noilor actori (de exemplu,
China, India), intereselor asimetrice ale tarilor in curs de
dezvoltare si celor dezvoltate, politizarii agendei
comerciale. Rolul clauzei ,,natiunii celei mai favorizate”
(MNF, The Most-Favored-Nation), care obliga un stat sa
ofere tuturor partenerilor comerciali membri ai OMC,
aceleasi conditii ca si cele aplicabile tarii celei mai
privilegiate, s-a diminuat. Ponderea comertului n
conditii MFN a scézut de la aproximativ 80 % la 72 %
dupa introducerea tarifelor largi in SUA a declarat N.
Okonjo-lweala, Director general al OMC, intr-un
interviu acordat Reuters la Geneva, pe 2 septembrie 2025
[18].

in astfel de conditii apare raspunsul institutional -
extinderea formatelor plurilaterale. Cu ajutorul acestora
se formeaza reguli 1n sectoare separate, se testeaza noi
norme, se creeazd ,prototipuri”’ ale viitoarelor
reglementdri. In acest mod, formatele plurilaterale
compenseaza dificultitile  consensului  universal,
asigurand continuitatea functionald a procesului de
elaborare a normelor.



Dar, aceasta schimbare institutionald are o consecintd
fundamentald - asimetria accesului la elaborarea
normelor. Participarea la acorduri plurilaterale necesita
un potential al negocierii ridicat, o infrastructurd de
expertiza dezvoltatd si capacitatea de a adapta rapid
reglementdrile interne. Aceastd necesitate favorizeaza
structural economiile  dezvoltate, marile centre
comerciale si tehnologice. Tarile Tn curs de dezvoltare
participa mai rar la elaborarea de noi norme sau adera la
acestea post factum. Ca urmare, se formeaza o noud
logica institutionala: regulile sunt create mai intai intr-un
club restrans, apoi sunt propuse celorlalti. Participarea la
negocieri inceteazd sd mai fie un drept universal si se
transformd intr-o functie a puterii institutionale si
economice. Astfel, formatele plurilaterale nu numai ca
accelerecaza elaborarea regulilor, ci si redistribuie
influenta in reglementarea globala.

Remarcam, ca in contextul numeroaselor probleme cu
care se confrunta OMC, se observd o crestere a
acordurilor comerciale alternative. Aceste acorduri
ocolesc adesea OMC, creand propriile reguli comerciale
si stabilind bariere comerciale, ceea ce reduce rolul OMC
in comertul global si slabeste capacitatea acesteia de a
reglementa relatiile comerciale mondiale. Tendinta de
crestere a acordurilor comerciale regionale si bilaterale
poate fi explicata printr-0 Serie de factori economici,
politici si institutionali, precum:

1. Rapiditatea si flexibilitatea negocierilor. Spre
deosebire de negocierile multilaterale din cadrul OMC,
care necesitd consensul tuturor participantilor (si care pot
include 166 de tari), acordurile regionale pot fi incheiate
mult mai rapid. Tarile care participd la acordurile
regionale pot conveni asupra conditiilor care le sunt cele
mai avantajoase. In conditiile unei piete mondiale in
continua schimbare, térile se straduiesc sa incheie rapid
acorduri comerciale pentru a beneficia de avantajele
pietei deschise si de imbunatatirea conditiilor economice.
Acordurile regionale permit minimizarea birocratiei si a
complexitatii negocierilor multilaterale din cadrul OMC.

2. Usurinta in atingerea consensului. Acordurile
comerciale regionale sunt incheiate intre un numar
limitat de tari, ceea ce simplifica considerabil procesul de
luare a deciziilor. De exemplu, in cadrul Parteneriatului
Trans-Pacific (CPTPP) sau al Parteneriatului Economic
Regional Cuprinzator (RCEP), participantii pot ajunge
mai usor la un consens, deoarece interesele unui numar
limitat de tari sunt mult mai similare decat in sistemul
comercial global. Consensul in cadrul OMC necesita
acordul tuturor tarilor, ceea ce incetineste procesul
decizional. In cazul acordurilor regionale, partile au
posibilitatea de a lua decizii mai rapid, ceea ce face
acordurile mai flexibile si mai adaptabile la conditiile
economice actuale.

3. Mai multd libertate in stabilirea conditiilor in
cadrul acordurilor regionale, tirile pot stabili conditii
comerciale mai flexibile, care corespund intereselor lor
economice si politice. Aceasta include posibilitatea de a
incheia acorduri orientate cdtre sectoare economice
specifice (de exemplu, agricultura, comertul digital) sau
de a include conditii speciale referitoare la drepturile
muncii sau standardele de mediu. Tn cadrul OMC,
acordurile impun adesea obligatii de liberalizare a tuturor

sectoarelor economice, ceea ce nu este intotdeauna
avantajos pentru tarile in curs de dezvoltare sau pentru
anumite sectoare. Acordurile comerciale regionale
permit stabilirea unor norme mai diferentiate, adaptate
nevoilor fiecarei tari.

4. Avantaj strategic politic. Acordurile comerciale
regionale servesc adesea nu numai intereselor
economice, ci si obiectivelor politice. Ele pot fi un
instrument pentru consolidarea relatiilor cu anumite tari
sau regiuni, ceea ce este deosebit de important in conditii
de instabilitate geopoliticd. De exemplu, in cadrul
Acordului de liber schimb intre SUA, Canada si Mexic
(USMCA) sau al acordurilor UE cu tarile vecine, statele
pot consolida nu numai relatiile comerciale, ci si
cooperarea politicd, ceea ce le imbunatiteste pozitia
geopolitica. Spre deosebire de OMC, unde problemele
globale pot fi mai putin orientate catre interesele politice
specifice ale tarilor.

5. Avantaje individuale si acces la noi piete.
Acordurile comerciale regionale ofera tarilor acces la noi
piete prin eliminarea barierelor si crearea de conditii
preferentiale pentru bunuri si servicii. Acest fapt permite
tarilor sd beneficieze direct de comertul cu vecinii si
partenerii, pe cand, in cadrul OMC, in special pentru
tarile in curs de dezvoltare, accesul la pietele globale
poate fi limitat din cauza complexitatii negocierilor si a
acordarii termenilor. In cadrul acordurilor comerciale
regionale tarile obtin acces direct la pietele partenere si
pot viza segmente specifice ale economiei, ceea ce poate
duce la beneficii mai mari si la o crestere accelerata.

6. Consolidarea economiei interne prin integrare
regionala. Integrarea regionala permite tarilor sa creeze
legdturi economice mai stranse cu vecinii lor, stimuland
dezvoltarea infrastructurii, Tmbunatatind coridoarele de
transport si comerciale si sporind competitivitatea in
cadrul regiunii. Este important pentru tarile in curs de
dezvoltare, deoarece acestea isi pot consolida legaturile
comerciale cu vecinii si pot culege beneficiile integrarii,
de exemplu, prin crearea de piete comune sau zone de
liber schimb. Tn cadrul OMC, astfel de procese de
integrare sunt mai lente si necesitd o coordonare globala
mai complexa.

7. Protectionism si compensarea pierderilor. In fata
razboaielor comerciale sau a crizelor economice, tarile
pot folosi acorduri regionale ca modalitate de a compensa
pierderile cauzate de protectionismul global sau de
consolidarea barierelor comerciale. Apare o oportunitate
de a reduce mai rapid daunele cauzate de instabilitatea
economicd externa. De exemplu, dupa Brexit, UE si
Regatul Unit au ales acorduri bilaterale pentru a
minimiza daunele cauzate de barierele comerciale
globale, in loc sa se bazeze pe negocieri multilaterale
complexe si lungi la OMC.

Per ansamblu, stadiul actual al negocierilor
multilaterale pentru reducerea restrictiilor comerciale
(tarife, bariere netarifare, liberalizare sporita si elaborare
de reglementdri) rdméne complex si incert. Pot fi
identificate mai multe tendinte in progresul acestor
negocieri pentru perioada 2020-2026:

1. Discutiile care vizeaza consolidarea sistemului de
reglementare multilaterala si reducerea barierelor
comerciale sunt Tn curs de desfasurare in cadrul
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Organizatiei Mondiale a Comertului. Insi aceste procese
nu implicd intotdeauna reduceri directe ale tarifelor si
barierelor, ci mai degraba reformarea mecanismelor
institutionale ale organizatiei si convenirea asupra unor
noi norme. La reuniunea Forumului Economic Mondial
de la Davos (2026), Directorul general al OMC a solicitat
reforme in domeniile care necesitd imbunatatiri [12].
Discutiile internationale privind reforma OMC includ, de
asemenea, 1incercari de a accelera activitatea
mecanismului de solutionare a litigiilor, un element cheie
al controlului multilateral si de combatere a masurilor
comerciale abuzive. Cu toate acestea, nu s-a ajuns inca la
un consens.

2. Negocierile comerciale internationale privind
reducerile tarifare efective se confrunta cu obstacole
sistemice. Tensiunile bilaterale si regionale (de exemplu,
intre SUA si China, SUA si UE) ingreuneaza ajungerea
la un acord privind masurile multilaterale pentru
reducerea restrictiilor. Relatiile transatlantice se
confruntd cu tensiuni, care se reflectd si in consultarile
comerciale globale. Exemple de reduceri tarifare
temporare intre principalii parteneri comerciali (de
exemplu, Intre SUA si China) demonstreaza ca, fard un
mecanism structural, negocierile multilaterale raman un
instrument slab pentru reducerea sistemica a barierelor.

3 Tn locul negocierilor multilaterale unificate pentru
reducerea barierelor, formatele plurilaterale si regionale
castigd o importantd tot mai mare. Acestea compenseaza
in mod eficient stagnarea procesului universal, inclusiv
acordurile privind serviciile si investitiile. Astfel de
initiative duc la reducerea barierelor administrative si a
cerintelor de recunoastere reciprocd a standardelor, ceea
ce contribuie indirect la reducerea restrictiilor
comerciale. Acordurile regionale si bilaterale, cum ar fi
acordul de liber schimb Tncheiat pe 27 ianuarie 2026 ntre
India si UE, vizeaza reducerea tarifelor pentru o gama
larga de bunuri si servicii, ceea ce are ca efect reducerea
barierelor comerciale si serveste drept exemplu al

modului in care téarile se indreapta spre liberalizare in
afara OMC.

Concluzii. Dupa criza din 2008, comertul global nu a
reusit sd revind la modelul anterior de crestere accelerata
pe termen lung. Se contureazd o noud traiectorie,
caracterizatd de rate medii de crestere mai mici,
sensibilitate ridicatd la socuri (pandemii, sanctiuni,
conflicte, politica industriald) si un rol tot mai important
al interventiilor guvernamentale si al masurilor
restrictive.

Per ansamblu, negocierile multilaterale universale
raman stagnante, lipsite de progrese semnificative sub
forma unui acord major si cuprinzédtor. Masurile reale de
reducere a tarifelor si restrictiilor sunt mai des
implementate in formate restranse si in cadrul blocurilor
regionale individuale. Proliferarea  formatelor
plurilaterale asigura stabilitatea functionald a sistemului
de negociere, dar exacerbeaza simultan asimetriile
structurale in influenta tarilor in modelarea viitoarelor
reguli comerciale internationale. In acelasi timp,
negocierile regionale si bilaterale pot fi flexibile in
adoptarea de noi reguli legate de noi realitdti economice,
permitand o avansare mai rapida a normelor in domeniile
comertului digital, reglementarii serviciilor, protectiei
investitiilor si dezvoltarii durabile. Totodatd, aceasta
schimbare duce la formarea unei arhitecturi complexe si
fragmentate a regimurilor comerciale, ce reduce
transparenta si universalitatea regulilor comerciale
globale.

Incertitudinea si stagnarea negocierilor multilaterale
duc la o profunda restructurare institutionala: negocierile
trec de la o logica a liberalizarii reciproce la o logicd a
gestionarii riscurilor sistemice, a coordonarii politicilor
nationale si a limitarii fragmentarii economiei globale.
Rolul strategic al negocierilor comerciale internationale
de astdzi nu este extinderea comertului, ci mentinerea
guvernantei sistemului economic global.
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