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REZUMAT

Leasingul reprezinta un instrument modern de finantare utilizat de agentii economici pentru procurarea activelor
necesare desfasurarii activitatii, n special in conditiile accesului limitat la credite bancare. Dezvoltarea pietei leasingului
contribuie la sustinerea intreprinderilor care nu dispun de resurse financiare suficiente sau nu pot oferi garantii pentru
contractarea imprumuturilor traditionale, situatie frecvent intalnita in cazul intreprinderilor mici si mijlocii.

In acest context, leasingul se contureazi ca o alternativa viabila de finantare, oferind posibilitatea utilizarii activelor
fara constituirea de garantii reale. Totodata, analiza evidentiaza ca, In anumite conditii, costul total al leasingului poate
depasi costul creditelor bancare, ceea ce impune evaluarea eficientei utilizarii acestuia.

Scopul lucrarii consta 1n evaluarea rolului leasingului in finantarea agentilor economici, prin identificarea avantajelor
si limitarilor acestuia, precum si analiza conditiilor in care leasingul reprezinta o optiune financiard eficienta. Rezultatele
cercetarii evidentiaza flexibilitatea leasingului, accesibilitatea pentru entitatile cu resurse limitate, dar si existenta unor
constrangeri legate de costuri si riscuri, subliniind necesitatea unei analize riguroase in alegerea acestei forme de finantare.

Cuvinte-cheie: leasing, piata de leasing, locator, locatar, surse de finantare, metode de finantare, compania de
leasing, rata de leasing, contract de leasing, leasing financiar.
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SUMARRY

Leasing represents a modern financing instrument used by economic agents to acquire assets necessary for their
operations, particularly under conditions of limited access to bank credit. The development of the leasing market supports
enterprises that lack sufficient financial resources or cannot provide guarantees for traditional loans, a situation frequently
encountered by small and medium-sized enterprises.

In this context, leasing emerges as a viable financing alternative, allowing the use of assets without the need for real
guarantees. However, the analysis highlights that, under certain conditions, the total cost of leasing may exceed that of
bank loans, requiring careful evaluation of its efficiency.

The purpose of this study is to assess the role of leasing in financing economic agents by identifying its advantages
and limitations and analyzing the conditions under which leasing constitutes an efficient financial option. The results
demonstrate the flexibility of leasing, its accessibility for entities with limited resources, as well as the existence of
constraints related to costs and risks, emphasizing the need for a thorough analysis when selecting this financing method.
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Introducere. Tn economiile dezvoltate, leasingul
reprezintd o sursd importantd de finantare pe termen
mediu si lung pentru entitati, fiind utilizat in special
pentru realizarea investitiillor in active imobilizate.
Acesta constituie, totodatid, o oportunitate reald de
eficientizare a activitatii economice, prin utilizarea unor
resurse financiare externe in conditii relativ flexibile. Pe
parcursul evolutiei pietei leasingului, au fost realizate
numeroase cercetari si analize privind activitatea
societatilor de leasing si eficienta acestei forme de
finantare.

Prezenta cercetare are drept obiectiv evidentierea
necesitatii  dezvoltarii si  utilizarii leasingului in
Republica Moldova, prin aplicarea unor metode de
cercetare precum metoda analiticd, metoda statistica,
metoda graficd si metoda deductivd. Necesitatea
dezvoltarii leasingului la nivel national este determinata
de o serie de factori economici, printre care: nivelul redus
al investitiilor, costul ridicat al creditelor bancare,
inflatia, ritmul lent de formare a capitalurilor proprii,
puterea de cumparare redusa si diminuarea capacitatii de
economisire a agentilor economici. De asemenea,
instabilitatea mediului economic si politic, inclusiv in
contextul conflictului din Ucraina si al perturbarilor
globale, amplifica dificultétile de acces la finantare.

in acest context, Republica Moldova necesitd
implementarea unor strategii eficiente de dezvoltare
sustenabild, politici investitionale coerente si mecanisme
moderne de finantare a sectorului real al economiei.
Entitatile care nu dispun de suficiente resurse financiare
pentru modernizarea bazei tehnico-materiale pot recurge
la leasing ca solutie alternativd de finantare. Astfel,
leasingul poate fi considerat un compromis financiar,
permitind realizarea investitiilor cu resurse atrase, in
conditiile unei contributii proprii limitate [1, p. 9].

Esenta economica a leasingului a fost intuita inca din
antichitate. Astfel, Aristotel mentiona in lucrarea
Retorica faptul ca bogdtia nu se rezuma la dreptul de
proprietate, ci la capacitatea de utilizare eficientd a
bunurilor, chiar daca acestea apartin altor persoane [2, p.
9]. Aceasta idee reflecta principiul fundamental al
leasingului, conform caruia utilizarea activelor poate
genera beneficii economice fard detinerea acestora in
proprietate.

Utilizarea  leasingului  trebuie  realizatd in
conformitate cu reglementdrile juridice si contabile
aplicabile la nivel national si international.

Referitor la  cadrul  juridic,  dezvoltarea
reglementarilor privind leasingul a fost esentiala pentru
consolidarea acestei forme de finantare. La nivel
international, leasingul a cunoscut o extindere
semnificativd incepand cu anii 1950-1960, in special in
Statele Unite ale Americii si Europa de Vest, perioada in
care au fost elaborate primele reglementari juridice.
Ulterior, Tn anii 1970-1980, leasingul s-a extins la nivel
global, fiind sustinut prin adaptarea legislatiilor nationale
la cerintele pietei. Incepand cu anii 1990, procesul de
globalizare a determinat armonizarea reglementarilor,
inclusiv prin initiative ale Organizatia Natiunilor Unite si

ale Uniunea Europeana, menite s faciliteze tranzactiile
internationale si sa creasca Increderea investitorilor.

Principalele directii de reglementare a leasingului
vizeaza:

» definirea clara a operatiunilor de leasing si
delimitarea intre leasingul financiar si cel operational;

» stabilirea drepturilor si obligatiilor partilor
implicate (locator, locatar, furnizor);

» instituirea procedurilor de evidenta si raportare a
tranzactiilor;

» protectia utilizatorilor si asigurarea transparentei
contractuale.

Tn Republica Moldova, cadrul juridic al leasingului
este reglementat de Codul civil al Republicii Moldova nr.
1107/2002 si Legea cu privire la leasing nr. 59/2005,
precum si de alte acte normative relevante. Conform
acestor reglementari, leasingul reprezinta o operatiune
complexa cu caracter financiar si juridic, care implica, de
regula, trei participanti: furnizorul, locatorul si locatarul.
Reglementarea adecvata a acestor relatii este esentiald
pentru protejarea intereselor partilor si asigurarea
functiondrii eficiente a pietei leasingului.

Din punct de vedere contabil, tratamentul
operatiunilor de leasing este reglementat la nivel
international prin Standardele Internationale de
Raportare Financiara (IFRS), in special prin IFRS 16
»Contracte de leasing”, care stabileste principiile de
recunoastere, evaluare si prezentare a contractelor de
leasing in situatiile financiare, in special din perspectiva
locatarului.

La nivel national, contabilitatea leasingului in
Republica Moldova este reglementata de Standardul
National de Contabilitate (SNC) ,,Contracte de leasing”,
care prevede tratamentul contabil al operatiunilor de
leasing financiar si operational, adaptat specificului
cadrului normativ si economic national.

Rezultate si discutii. Leasingul, in calitate de metoda
de finantare, implicdi un nivel moderat de risc,
contribuind  totodatd la  stimularea  cresterii
performantelor economice si tehnice ale entitatilor care
nu au acces la credite bancare sau care evita constituirea
garantiilor asupra bunurilor proprii. Prin caracteristicile
sale, leasingul se evidentiaza ca un instrument financiar
flexibil, relativ accesibil si tot mai utilizat la nivel
international.

Din punct de vedere economic, leasingul reprezintd o
formd de finantare indirectd a investitiilor, permitand
entitatilor sd utilizeze activele necesare desfasurarii
activitatii fard a le achizitiona imediat In proprietate.
Totodata, leasingul imbina trasaturi specifice creditului
pe termen mediu si lung cu elemente caracteristice
contractelor de locatiune pe termen lung, ceea ce ii
confera un caracter complex si adaptabil.

Din perspectiva juridica, contractul de leasing este
reglementat in Republica Moldova prin Codul Civil.
Astfel, Capitolul X, art. 1314 prevede: ,,Prin contractul
de leasing, locatorul se obligd sa asigure locatarului, pe
durata unui termen convenit care depaseste un an
(denumit termen de leasing), posesia si folosinta unui bun
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achizitionat de locator, precum si s acorde locatarului
optiunea de a dobandi in proprietate bunul, de a prelungi
termenul de leasing sau de a restitui bunul la expirarea
acestuia. Locatarul, la randul sau, se obliga sa efectueze
platile periodice convenite (rate de leasing)” [3].

in plan contabil, potrivit SNC ,,Contracte de leasing”,
contractul de leasing reprezintd un acord prin care
locatorul cedeaza locatarului, contra unei plati sau a unei
serii de plati, dreptul de utilizare a activului pentru o
perioadd convenitdi de timp. In sensul prezentului
standard, notiunea de leasing include si arenda Ssau
locatiunea  (inchirierea), reflectdind astfel natura
financiara si operativa a tranzactiei [10].

in functie de modul in care sunt impartite intre locator
si locatar riscurile si beneficiile asociate detinerii
activelor puse in leasing, se disting doua tipuri principale
de leasing: financiar si operational [10]. Aceasta
clasificare se coreleaza cu principiile prevazute in IFRS
16 ,,Contracte de leasing”, care recomanda evaluarca
contractului In functie de transferul substantial al
riscurilor si beneficiilor economice asociate activului
[11].

Tipul leasingului se stabileste la inceputul
contractului si trebuie sa fie agreat atit de locatar, cat si

de locator. In clasificarea contractului, este important si
se acorde prioritate esentei economice a tranzactiei fata
de forma juridica a acesteia.

Contractul de leasing se considera financiar daca
intruneste cel putin una dintre urmatoarele conditii:

» la sfarsitul perioadei contractuale, dreptul de
proprietate asupra activului transmis in leasing se
transfera catre locatar;

» durata contractului reprezinta cel putin 75% din
durata de viatd economica a activului;

» suma platilor minime de leasing acopera cel putin
90% din valoarea justa a activului.

Tn lipsa indeplinirii acestor criterii, contractul de
leasing este clasificat ca operational, ceea ce corespunde
definitiei IFRS 16 ,Contracte de leasing” pentru
leasingurile in care riscurile si beneficiile economice
raman predominant in sarcina locatorului [11].

Operatiunea de leasing implica, in mod traditional,
trei participanti principali: locatorul, locatarul si
furnizorul (vanzitorul bunului). in Tabelul 1 se prezinta
rolurile participantilor in operatiunea de leasing,
evidentiind responsabilitatile fiecdrei parti si principalele
operatiuni desfasurate in cadrul contractului.

Tabelul 1. Rolurile participantilor in operatiunea de leasing

Participanti || Rol principal || Operatiune specifici
Furnizor / Pune la dispozitia locatorului . - < N
A« ’ Cumpara bunul si il transfera pentru inchiriere
Vanzator bunul

Locator Asigurd finantarea si dreptul de inchiriaza bunul locatarului si recupereaza investitia

utilizare prin ratele de leasing
Utilizeaza activul pentru Plateste ratele de leasing si beneficiaza de utilizarea

Locatar s e o .

desfagurarea activitatii bunului fard a-1 detine in proprietate

Sursa: elaborat de autori

Fiecare dintre aceste parti urmareste obtinerea unor
avantaje economice specifice, ceea ce determina o
interdependentd  functionald intre participanti i
contribuie la eficienta generala a tranzactiei.

Réspandirea leasingului ca instrument de dezvoltare
si finantare a activitatilor economice se bazeaza pe cateva
principii fundamentale, care subliniazd avantajele si
importanta acestuia:

v nu proprietatea, ci utilizarea efectiva a mijloacelor
fixe genereaza profit;

v’ pentru o intreprindere nu este avantajos s detind
echipamente vechi sau moral uzate;

v primirea in folosinti a  echipamentelor
performante si modernizate, cu un capital minim investit,
mareste productivitatea si contribuie la cresterea
volumului afacerii, generand un profit mai mare.

Pornind de la aceste principii, au fost identificate o
serie de avantaje ale leasingului in comparatie cu alte
modalitati de finantare.

Astfel, principalele avantaje de care se bucurd
locatarul (beneficiarul) leasingului se refera la:

= asigurarea finantdrii In Intregime pe o perioada
indelungata de rambursare;
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= acordarea finantarii in concordanta cu necesitatile
individuale (este favorabil pentru intreprinderile mici si
mijlocii, care nu au acces la credite bancare, de care
profita intreprinderile mari);

* in mare parte agentii economici au planuri de
financiare restrdnse pentru implementarea lor, iar
leasingul acordd o dinamica sporitd in previziunea
financiarad si investitionala;

= nu prevede garantii suplimentare;

* finantarea achizitionarii si livrarea bunului de
leasing are loc simultan;

= sursele se aloca treptat pe toata durata de utilizare
a echipamentului;

= acordarea locatarului a unei flexibilitati marite la
luarea deciziilor, deoarece leasingul acordda un spectru
mai vast de manevre decizionale locatarului si din
multitudinea de scheme de leasing de pe piata el alege pe

= asigurarea unei stabilitati a previziunii financiare
comparativ cu procurarea utilajului, deoarece efectuarea
periodica a platilor de leasing conform unui grafic stabilit
da posibilitate locatarului de a corela incasarile de la



comercializarea produsului fabricat cu cheltuielile de
finantare a investitiilor;

= introducerea in procesul de producere un numar
mai larg de posibilitdti in comparatie cu procurarea
echipamentului, livreaza mijloace financiare
suplimentare care pot fi repartizate pentru alte cheltuieli;

= beneficierea nlesnirilor fiscale la plata
impozitului pe venit In cazul profitabilitatii reduse a
procesului de producere si leasingului returnabil (lease-
back);

= achizitionarea la un pret avantajos a bunului de
leasing la sfargitul perioadei contractuale, ceea ce este un
avantaj la alegerea leasingului;

= platile de leasing sunt luate la evidentd in
intregime, la cheltuieli si sunt deductibile;

* leasingul nu mareste datoria de bilant al
locatarului, nu schimba raportul dintre sursele proprii si
cele atrase si nu delimiteaza capacitdtile locatarului de a
atrage imprumuturi suplimentare;

= evidenta si uzura bunului de leasing se realizeaza
in bilantul locatorului. De regula, termenul contractului
de leasing coincide cu perioada de amortizare a bunului,
iar in unele situatii poate fi mai micd. Cu cat este mai
mare perioada de leasing si valoarea reziduald este mai
micd, cu atdt mai usoare sunt conditiile de exploatare a
bunurilor de leasing si folosirea lor ulterioara;

= amortizarea acceleratd acceptd eficientizarea
impozitdrii pentru locatar pe intreaga duratd a
contractului, iar la fincheierea contractului nu apar
obligatii fiscale addugatoare la predarea bunului de
leasing Tn proprietatea locatarului, deoarece el a fost
amortizat Tn intregime. Mai exact, amortizarea accelerata
a pus fundamentul economic de extindere a leasingului si
a garantat competitivitatea necesarda fatd de creditarea
bancara si arenda clasica.

Privind avantajele pentru companiile de leasing
(locator), acestea se rezuma la urmatoarele:

= bunul de leasing ramane in proprietatea companiei
de leasing pe durata operatiunii de leasing, si locatorul
poate beneficia de aceste bunuri Tn alte scopuri, ca de
exemplu: gaj pentru credite bancare atrase;

= in cazul amortizarii accelerate, valoare mare de
lichidare a bunului de leasing. Valorizarea bunului de
leasing returnat, aduce un beneficiu aditional locatorului;

= investitiile sub forma de bunuri micsoreaza riscul
de nerambursare, intrucat locatorul ramane cu dreptul de
proprietate asupra bunului de leasing;

= locatorul detine rolul principal in elaborarea si
desfagurarea operatiunii de leasing, iar serviciile prestate
de locator constituie o pondere semnificativda din
comisionul sdu;

= sprijin acordat de locator furnizorului bunului de
leasing in cresterea vanzarilor. Furnizorul in numele

locatorului, in baza unui acord de colaborare, recomanda
clientilor finantarea livrarilor produselor sale prin
operatiuni de leasing;

= operatiunile de leasing directioneazd mijloacele
financiare drept catre furnizor, ocolind folosirea
irationald a creditelor atrase;

= capacitate de atragere a surselor financiare
aditionale  pentru cresterea  activitatii, gajand
echipamente livrate in leasing sau cesionand creantele
pentru platile de leasing;

» investitille in echipamentul de producere cu
ajutorul leasingului genereaza venituri, din care se
plateste obligatiile locatarului la platile de leasing.

Pentru furnizorul bunului de leasing avantajele pot fi
concretizate prin:

= aparitia posibilitatilor noi de comercializare a
productiei;

= reducerea riscului managerial al tranzactiei,
fiindca locatorul isi ia asupra sa riscul rambursarii
costului bunului de leasing prin platile de leasing.

Principalele avantaje ale leasingului sunt sintetizate
in tabelul 2, evidentiind beneficiile pentru fiecare
participant implicat: locatar, locator si furnizor.

Desi leasingul oferd numeroase avantaje pentru toate
partile implicate, aceastd forma de finantare prezinta si
anumite dezavantaje, care trebuie luate in considerare
pentru o evaluare completa a eficientei sale economice si
financiare.

Dezavantaje ale leasingului:

e in operatiunile de leasing financiar, platile
periodice continud pana la expirarea termenului
contractului, chiar dacd progresul tehnico-stiintific
amortizeaza moral bunul de leasing;

e Locatarul nu beneficiazd de majorarea costului
rezidual al bunului;

e Tranzactiile de leasing international implica
riscuri valutare;

e in anumite situatii, costurile leasingului pot fi mai
mari decat cele ale creditelor bancare;

e Utilajul nu apartine locatarului si nu poate fi
folosit ca garantie pentru credite bancare;

e Obligativitatea platilor periodice influenteaza
autofinantarea ulterioara a entitatii;

e Valoarea reziduald a activului poate scadea pe
parcursul perioadei de leasing;

e Facilitarea procurdrii prin leasing poate implica
agentul economic in operatiuni mai putin profitabile.

Impactul leasingului asupra participantilor implicati
este prezentat in Tabelul 2, care sintetizeaza principalele
avantaje si dezavantaje pentru locatar, locator si furnizor,
evidentiind efectele economice si financiare ale
operatiunii de leasing.

Tabelul 2. Avantaje si dezavantaje ale leasingului pentru participantii principali

| Participant ||

Avantaje principale

|| Dezavantaje principale

nevoilor

- Flexibilitate decizionala
- Stabilitate financiarda

- Finantare pe termen lung, adaptata

Locatar (beneficiar)||- Acces rapid la echipamente performante

- Platile periodice continua chiar daca
bunul se depreciazd moral
- Nu beneficiaza de majorarea costului
rezidual
- Utilajul nu poate fi folosit ca garantie
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Participant

Avantaje principale

Dezavantaje principale

- Beneficii fiscale

- Amortizare accelerata

- Mentinerea capacitatii de credit

- Bunul nu este Inregistrat in bilantul
locatarului pana la transferul proprietatii

bancara

- Costurile leasingului pot fi mai mari decét
ale creditelor bancare

- Obligativitatea platilor influenteaza
autofinantarea ulterioara

- Valoarea reziduald poate scadea
- Poate fi implicat In operatiuni mai putin
profitabile

- Venituri din comisioane

Locator (companie ||- Sprijin pentru furnizor

- Proprietatea bunului ramane la locator
- Reducerea riscului de nerambursare

- Expunere la riscul de neplata al
locatarului
- Necesitatea de a gestiona amortizarea si

finantarii de catre locator

de leasing) - Posibilitatea de a folosi bunul ca gaj intretinerea bunului

- Valorificarea bunului returnat - Risc de depreciere morala a bunului pe

- Atragerea surselor suplimentare de termen lung

finantare
- Cresterea posibilitatilor de vanzare a S N . ...

’ P ’ - Posibilitatea unor intarzieri sau dificultati
. produselor A oo N .
Furnizor in incasarea platilor indirecte, in functie de

- Risc managerial redus, datorita preluarii

performanta locatarului si locatorului

Sursa: elaborat de autori, pe baza literaturii de specialitate si a Codului Civil al Republicii Moldova [1,2,3].

in ansamblu, avantajele prezentate anterior depasesc
in mare masurd dezavantajele, consolidand ipoteza
conform careia leasingul reprezintd o forma eficienta si
flexibila de finantare a investitiilor pentru agentii
economici.

Elementul esential in derularea operatiunilor de
leasing Tl constituie rationamentul economic al platilor de
leasing. Aceste plati reprezinta contravaloarea utilizarii
bunurilor livrate prin contractul de leasing si sunt

efectuate de locatar sub forma de rate periodice. Tn cadrul
contractului de leasing, partile stabilesc in mod clar:
suma totala a platilor, forma de achitare, metoda de
calcul, periodicitatea si modalitatea de plata.

Modalitatile de efectuare a platilor de leasing sunt
prezentate in Tabelul 3, care evidentiaza forma de
achitare, metoda de calcul, periodicitatea si modalitatea
de plata pentru fiecare tip de leasing.

Tabelul 3. Clasificarea platilor de leasing

Form Lo s s Modali
orma de Metoda de calculare Periodicitatea achitarii oda} tatea de
achitare achitare

| Financiari | Investitionala | Periodice | Cote egale |
| Compensatorie || Cuavans | Simultane | Cote crescatoare |

Mixta Combinata (avans + investitional) Penogi Ice sau Cote descrescatoare

’ descrescatoare
. Variabila, ajustatd la performanta . . Ajustatd la suma si
Flotanta bunului Flexibila (la negociere) termene
Sursa: elaborat de autori, pe baza literaturii de specialitate [4, p.22].
Clasificarea platilor de leasing evidentiaza e financiara - platile se realizeaza prin mijloace

flexibilitatea acestui instrument financiar, permitind
locatarului, precum si optimizarea fluxurilor financiare
pentru toate partile implicate in operatiunea de leasing.

Dupa esenta lor economicd, totalitatea platilor
efectuate de locatar poate fi divizata in plati de leasing si
alte tipuri de plati. Platile de leasing reprezintd sumele
achitate de locatar Tn favoarea locatorului pentru
utilizarea bunurilor ce fac obiectul contractului de
leasing.

Platile de leasing pot fi clasificate in patru grupe
principale [4, p. 22]:

1. Dupa forma de achitare:
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banesti, in diverse forme;

e compensatorie - platile se efectueaza prin livrari
de bunuri sau prestari de servicii in favoarea locatorului;

e mixta - achitarile se realizeaza atat in numerar, cat
si prin livrari de bunuri sau prestari de servicii.

2. Dupd metoda de calcul, platile de leasing pot fi:

e investitionale - includ amortizarea bunului de
leasing, costurile aferente finantarii (inclusiv credite
bancare), comisionul locatorului si alte cheltuieli legate
de deservirea si asistenta tehnica;

e CU avans - presupun achitarea unei sume initiale
la semnarea contractului, urmatd de plati periodice
conform graficului stabilit dupa predarea bunului;



e minimale - includ totalitatea platilor pe durata
contractului, precum si valoarea reziduald a bunului in
cazul transferului de proprietate la expirarea contractului;

o flotante - sunt determinate in functie de anumiti
indicatori de referintd stabiliti contractual, precum rata
dobanzii, rata de refinantare sau alti indicatori economici
relevanti.

3. Dupa periodicitatea achitarii:

e plati periodice - lunare, trimestriale, semestriale
sau anuale, stabilite conform graficului de plati anexat
contractului de leasing;

e plati simultane - combina platile periodice cu
platile in avans.

4. Dupa modalitatea de achitare:

e cote egale - platile sunt distribuite uniform pe
intreaga durata a contractului;

e cofe crescdtoare - platile sunt mai reduse la
inceput si cresc pe parcurs, fiind avantajoase pentru
locatarii aflati in faza de dezvoltare;

e cote descrescatoare (plati accelerate) - implica
plati mai mari la inceputul contractului, utilizate de
locatarii cu o capacitate financiara ridicata.

Pentru obtinerea finantarii prin leasing, in literatura
de specialitate sunt identificate mai multe etape,
prezentate in Figura 1.

1.Selectarea

2. Depunerea

3. Aprobarea de

contractului de

bunului, éj oor;%r;r!iua: (Ij% citre compania
furnizorului leasing de leasing
|
\2
4, Semnarea 6. Monitorizarea,

5. Receptionarea

leasing si a celui [—> bunului bunului in
de vanzare- proprietate sau
cumparare restituire

ransmiterea

Figural. Etapele obtinerii finantirii prin leasing
Sursa: elaborata de autori, pe baza literaturii de specialitate [8, pag.8]

Etapele prezentate in Figura 1 evidentiaza
succesiunea logicad a procesului de obtinere a finantarii
prin leasing, de la identificarea necesitatii de investitii
pand la derularea si finalizarea contractului, subliniind
interdependenta dintre participantii implicati.

Etapele finantdrii prin leasing sunt stipulate in
contractul de leasing (de locatiune), care se intocmeste in
conformitate cu cadrul legal n vigoare. Leasingul
implica un anumit nivel de risc, Insd constituie o solutie
viabilad pentru entitatile care nu pot beneficia de credite
bancare sau nu dispun de posibilitatea de a-si greva
bunurile prin gaj sau ipotecad. Aceasta tehnica de finantare
este orientatd, in special, catre entitatile care urmaresc
extinderea  activitatii, cresterea  performantelor
economice si promovarea progresului tehnic.

Tn linii generale, analiza datelor furnizate de Biroul
National de Statistica al Republicii Moldova evidentiaza
faptul ca ponderea cea mai mare a mijloacelor fixe
acordate n leasing revine mijloacelor de transport (circa
90%), dintre care peste 50% sunt destinate persoanelor
fizice. Acestea sunt urmate de masini si utilaje, alte
mijloace fixe, precum si de cladiri si constructii speciale.
Aceasta structurd indica faptul cd un numar relativ redus
de agenti economici utilizeazd leasingul pentru
procurarea mijloacelor fixe, una dintre cauzele principale
fiind nivelul ridicat al ratelor de leasing, care, Tn multe
cazuri, depasesc dobanzile aferente creditelor bancare.
Pentru a evidentia evolutia utilizarii leasingului in
Republica Moldova, in Figura 2 este prezentata dinamica
mijloacelor fixe acordate in leasing, in baza datelor
statistice oficiale.
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Figura 2. Dinamica mijloacelor fixe acordate in leasing ih Republica Moldova
Sursa: elaborata de autori in baza datelor Biroului National de Statistica al Republicii Moldova [7]

Analiza datelor statistice releva o evolutie fluctuanta
a pietei leasingului in Republica Moldova. Structura
mijloacelor fixe acordate in leasing evidentiazd o
concentrare pronuntatd asupra mijloacelor de transport,
care detin o pondere dominantd, variind intre aproximativ
89% si 97% in perioada analizatd. Celelalte categorii —
masini si utilaje, cladiri si constructii speciale si alte
mijloace fixe — inregistreaza ponderi relativ reduse, ceea
ce confirmd utilizarea limitatd a leasingului in scop
investitional productiv in Republica Moldova.

Pentru anii 2023-2024, Biroul National de Statistica
nu publicd inca, in mod detaliat, structura pe categorii,
insd tendinta se mentine similard, fiind in continuare
dominata de mijloacele de transport. Totodatd, analiza
evolutiei investitiilor in active imobilizate evidentiaza
schimbari relevante n ultimii ani. Astfel, in anul 2023,
investitiile totale 1n active imobilizate in Republica
Moldova au Tnsumat circa 32,2 miliarde lei, Tnregistrand
o usoari scidere de 1,0% comparativ cu anul 2022. Tn
anul 2024, acestea au crescut semnificativ, ajungand la
aproximativ 35,2 miliarde lei, ceea ce reprezintd o
majorare de 7,9% fatd de anul precedent. De asemenea,
datele preliminare pentru perioada ianuarie-septembrie
2024 indica investitii de circa 21,3 miliarde lei, in
crestere cu 2,6% fatd de aceeasi perioada a anului 2023.
Conform unor estimari statistice recente, investitiile
totale Tn active imobilizate pentru anul 2024 ar putea
atinge aproximativ 42,1 miliarde lei, ceea ce corespunde
unei cresteri de 8,8% fatd de anul precedent [7].

In acest context, leasingul se afirma ca o alternativa
relevantd de finantare, insa eficienta utilizarii sale
depinde de o evaluare atentd a conditiilor economice si
financiare specifice fiecarei entitdti. Prin urmare, aceste
evolutii indicd o tendinta de relansare a activitatii
investitionale, insd dinamica neuniforma pe categorii de
active si pe perioade ale anului poate influenta indirect
cererea pentru finantarea prin leasing.

Alegerea leasingului ca metoda de finantare
presupune o analiza riguroasa, avand 1n vedere faptul ca
agentul economic poate opta, in conditiile actuale, pentru
diverse modalitati de achizitionare a bunurilor, precum:
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creditul bancar, imprumuturile, inchirierea sau vanzarea-
cumpiararea in rate. In acest context, literatura de
specialitate evidentiazd faptul ca intreprinderile din
Republica Moldova se confrunta frecvent cu constrangeri
in accesarea surselor traditionale de finantare, ceea ce
determind orientarea acestora catre alternative precum
leasingul [9].

in consecinta, leasingul se evidentiaza printr-0 serie
de avantaje generale, dintre care pot fi mentionate:
asigurarea unei finantari integrale pe durata utilizarii
bunului, flexibilitatea in luarea deciziilor, existenta unui
grafic stabil de plata, precum si anumite facilitati oferite
de politicile de stimulare a leasingului, inclusiv eventuale
scutiri de impozit pe venit in cazul realizarii unor proiecte
investitionale de amploare.

Concluzii. Entitatile care se confrunta cu dificultati
de finantare pot recurge la operatiunile de leasing ca
alternativa viabila, datoritd avantajelor pe care le ofera
acest instrument financiar. Astfel, leasingul contribuie la
concentrarea resurselor entitatii asupra activitatilor
profitabile si simplificd procesul de gestionare a
investitiilor. Totodatd, acesta reprezintd o solutie
eficientd inclusiv pentru entitdtile aflate in proces de
dezvoltare, deoarece permite utilizarea fondurilor proprii
n alte scopuri, favorizdnd optimizarea acestora.

Un avantaj esential al leasingului il constituie
asigurarea finantarii prin resurse externe, fara necesitatea
mobilizarii imediate a capitalului propriu. In acest sens,
leasingul devine un instrument important de sustinere a
entitatilor nou-create, contribuind la imbunatatirea
accesului acestora la resurse investitionale. De asemenea,
leasingul poate fi privit ca o alternativa la contractul
clasic de vanzare-cumparare, oferind posibilitatea
utilizarii bunurilor fara transferul imediat al dreptului de
proprietate.

In cadrul operatiunii de leasing, locatorul asigurd
transmiterea in posesie si folosintd temporara a bunului,
la solicitarea locatarului, in schimbul unor plati
periodice. Acest mecanism permite corelarea veniturilor
generate din utilizarea bunului cu obligatiile de plata



aferente, facilitind distribuirea in timp a efortului
financiar investitional.

in conditiile actuale, tranzactiile de leasing reprezinta
o sursa importantd de finantare a investitiilor. Evolutia
acestora este determinatd de factori precum cresterea
necesitatii de finantare flexibila, cererea pentru

echipamente moderne si limitdrile entitatilor In accesarea
surselor traditionale de finantare. In acest context,
leasingul contribuie la solutionarea problemelor legate de
asigurarea  garantiilor pentru creditele bancare,
constituind o alternativd eficientd pentru agentii
economici.
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