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In articol este efectuatd analiza experientei SUA, Japoniei, Germaniei, Finlandei si Frantei de functionare a institutiilor
financiare in domeniul sprijinului micului business. Unul din rolurile principale in procesul de finantare a micului bu-
siness ii revine politicii bugetare si fiscale a statului. Un alt domeniu, nu mai putin important, al sprijinului financiar al
micului business este microfinantarea, care reprezinta prestarea serviciilor financiare unei parti a populatiei active cu
venituri mici, intreprinzdtorilor §i intreprinderilor mici, care nu au acces la serviciile sectorului financiar formal. In ma-
Joritatea tarilor lumii cu economii dezvoltate, au fost create diverse scheme de partajare a riscurilor la creditele acordate
Intreprinderilor mici si mijlocii, cu participarea directa a statului.

Cuvinte-cheie: micul business, intreprinderi mici si mijlocii, microfinantare, politica bugetar — fiscald a statului, re-
surse de creditare, credite, imprumuturi, institutii financiare si de creditare private de tip cooperativ.

EXTERNAL EXPERIENCE OF THE OPERATION OF SMALL BUSINESS SUPPORT FINANCIAL
INSTITUTIONS

In this article, we analyze the experience of the USA, Japan, Germany, Finland and France in the operation of finan-
cial institutions in the field of small business support. One of the important roles in the process of financing small business
belongs to the state's budgetary and fiscal policy. Another area, no less important, of financial support for small business
is microfinance, which is the provision of financial services to a part of the low-income working population, entreprene-
urs and small businesses, which do not have access to the services of the formal financial sector. In most countries of the
world with developed economies, various risk-sharing schemes have been created for loans to small and medium-sized
enterprises, with the direct participation of the state.

Keywords: small business, small and medium enterprises, microfinance, state budgetary and fiscal policy, lending
resources, loans, cooperative financial and private lending institutions.

2020, nr: 3 (90) 143



EXPERIENCE EXTERNE DU FONCTIONNEMENT DES INSTITUTIONS FINANCIERES DE SOUTIEN
AUX PETITES ENTREPRISES

Dans cet article on analyse ['expérience des Etats-Unis, du Japon, de I’ Allemagne, de la Finlande et de la France dans le
fonctionnement des institutions financieres dans le domaine du soutien aux petites entreprises. L 'un des principaux réles dans
le processus de financement des petites entreprises appartient a la politique budgétaire et fiscale de I’Etat. Un autre domaine,
aussi important, est soutien financier aux petites entreprises est la microfinance, qui consiste a fournir des services financiers
a une partie de la population active a faible revenu, aux entrepreneurs et aux petites entreprises qui n’ont pas acces aux
services du secteur financier formel. Dans la plupart des pays du monde a économie développée, divers systémes de partage
des risques ont été créés pour les préts aux petites et moyennes entreprises, avec la participation directe de I’Etat.

Mots-clés : petite entreprise, microfinance, politique budgétaire et fiscale de I’Etat, ressources créditaires, institutions
financieres et de crédit privées de type cooperative.
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Introducere importanta deosebitd se acorda acum antreprenoria-
tului ,,mic si mijlociu”.

Starea actuald a micului business din Moldova este
destul de complicata, unul dintre motivele acestui fapt
sunt opiniile contradictorii privind modalitatile de

Micul business reprezintd forta motrice a eco-
nomiei, deoarece reprezintd unul dintre sectoare-
le principale a ei si determina n mare masurd rata
cregterii economice, starea ocuparii fortei de munca,  ggtinere a acestui tip de activitate antreprenoriala.

1 1 o o A . . . . . . .o . -
structura si calitatea p.rodusqlm national brut. Dez- Intreprinderile mici si mijlocii (IMM) joacd un rol
voltarea micului business indeplineste tendintele fundamental in economia globald, stimuland ocupa-

- oo . ' . g o >
globale a formarii unei economii mixte flexibile, 0 rea fortei de munca, productivitatea si competitivita-
combinatie a diferitelor forme de proprietate si un  teq atat pe pietele in curs de dezvoltare, cat si pe cele
model economic adecvat, in care este implementatda  dezvoltate. in spatiul OCDE, IMM-urile reprezinti

o sintezd complexd a unui mecanism de piatd com- peste jumatate din ocuparea fortei de munca si intre
petitiv si a reglementarii de catre stat a productiei 50% si 60% din PIB.

la scard mare, medie si mica. Micul business repre- 99% - din toate intreprinderile UE-28 nefinancia-
zintd temelia unei economii de piatd. De aceea, o re sunt IMM-uri, 70% - din totalul locurilor de mun-
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ca din sectorul nefinanciar al UE-28 prin intermediul
IMM-urilor, 60% - din valoarea adaugata bruta tota-
12 atribuitd IMM-urilor. [1]

Metodologia de cercetare. In cadrul lucririi, au
fost utilizate urmatoarele metode si instrumente de
cercetare stiintificd: metoda analitica, prin interme-
diul careia s-a ajuns la esenta proceselor cercetate;
metoda sintezei, aplicatd pentru a stabili conexiunile
dintre fenomenele cercetate; metoda analizei siste-
mice, prin intermediul céreia au fost cercetate com-
ponentele principale ale sprijinului financiar al mi-
cului business; metoda analizei cantitative si calita-
tive, aplicatd la analiza si interpretarea indicatorilor
de activitate ai institutiilor financiare; metoda grafica
pentru reprezentarea datelor; metoda analizei com-
parative, aplicatd pentru compararea informatiilor/
datelor obtinute de la diferite institutii financiare de
sprijin al micului business.

Expunerea continutului de baza

Unul din rolurile principale in procesul de
finantare a micului business ii revine politicii buge-
tare si fiscale a statului. In multe tri, sunt previzute
o serie de masuri bugetare pentru a sprijini dezvol-
tarea intreprinderilor din acest sector al economiei.
Experienta multor state aratd ca cea mai eficientd
politica guvernamentala pentru sprijinirea si dez-
voltarea IMM-lor poate fi pusa in aplicare printr-un
organ guvernamental specializat, care ar avea resur-
se si puteri suficiente. In SUA, este ,,Administratia
pentru Iintreprinderi mici” (Small Business Ad-
ministration SBA), in Marea Britanie - ,,Agentia
Nationala de deservire a micului business” (SBS),
in Germania - ,,Directia Generald pentru businessul
mic si mijlociu, meserii, servicii si profesii libere”
(DG VIII), 1n Japonia — ,,Agentia antreprenorialului
mic si mijlociu” (SMEA), in Ungaria — ,,Consiliul
National pentru Dezvoltarea Antreprenorialului” si
Ministerul Economiei, in Polonia — ,,Departamentul
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meseriilor, antreprenorialului mic si mijlociu” din
cadrul Ministerului Economiei, etc.

Un alt domeniu, nu mai putin important, al sprijinu-
lui financiar al micului business este microfinantarea,
care reprezintd prestarea serviciilor financiare unei
parti a populatiei active cu venituri mici, intreprin-
zatorilor si Intreprinderilor mici, care nu au acces la
serviciile sectorului financiar formal. Microfinantarea
este realizatd de organizatii de microfinantare, ale ca-
ror activitati se bazeaza pe principiile reciprocitatii si
increderii. Spre exemplu, Societdtile de Constructii
din Marea Britanie si Uniunile de Creditare din SUA,
bancile populare si cooperativele rurale din Franta,
cooperativele de creditare si asociatiile de constructii
si economii din Germania, cooperativele de credit si
asociatiile de economii postale din Japonia.

Deci, vom examina particularitatile dezvoltarii
micului business din strdinatate, precum si masurile
suplimentare de sprijin a dezvoltarii intreprinderilor
mici si mijlocii.

Micul business din Statele Unite constituie aproa-
pe 26 de milioane de antreprenori si firme, reprezen-
tand 99% din companiile americane si creeaza 60-
80% din noi locuri de munca, angajeaza jumatate din
populatia activa din Statele Unite si genereaza juma-
tate din PIB-ul tarii. Acest succes a micului business
din Statele Unite a fost obtinut datorita sprijinului
din partea statului in diverse domenii. [2, p. 92]

Aceasta  activitate este = administratd = de
»~Administratia pentru Intreprinderi mici” (Small Bu-
siness Administration — SBA), un organ guvernamen-
tal american care este pe deplin responsabil de toate
domeniile existente de sprijin si dezvoltare a antre-
prenorialului mic. La dispozitia SBA sunt fonduri bu-
getare mari alocate atat pentru subventionarea directa
a anumitor tipuri de activitate antreprenoriald, cat si
pentru stimularea indirectd a dezvoltarii micului bu-
siness. Drept urmare, sporeste accesul micilor antre-
prenori la resursele de creditare, SBA actioneaza ca
garant pentru imprumuturi si asigura, prin fondurile



sale de garantie, pana la 90% din valoarea garantiilor
pentru imprumuturile acordate antreprenorilor.

SBA promoveaza dezvoltarea activitatii inova-
toare, promoveaza comercializarea proiectelor inalt
tehnologice din contul fondurilor de risc create si
ofera servicii de instruire si consultantd antrepreno-
rilor. Bugetul SBA este de peste 2 miliarde de dolari
pe an, din care aproximativ 70% se indreapta direct
catre micii antreprenori. Mecanismul de creare si co-
mercializare In continuare a noilor tehnologii create
de Intreprinderile mici din universitati, functioneaza
eficient. Mai mult, potrivit statisticilor, fiecare dolar
investit n sprijinul micului business se transforma
intr-un profit pentru stat in valoare de 1,50 dolari.

Existd, de asemenea, un program de imprumut
LowDoc: la procesare, sunt necesare documente mi-
nime, este posibil un Imprumut de pana la 150 mii
USD, solicitantul completeaza formularul de cerere
(o singura foaie) pe o parte, iar banca de creditare pe
cealaltd parte si o trimite la SBA, unde in termen de
36 ore (3 zile lucratoare) iau o decizie (95% pozitiva)
de a emite un imprumut.

In plus, existda multe alte programe speciale: de
exemplu, credite comerciale internationale (ITL),
care promoveaza exportul de bunuri ale intreprinde-
rilor mici in valoare de pana la 750 de mii de dolari;
programe de recalificare a Imprumuturilor pentru
veterani al armatei, femei, oameni de afaceri rurali;
programe de credit pentru economisirea resurselor
energetice, ecologie; Programul DELTA - protejarea
independentei firmelor mici prin asistenta financia-
ra si tehnicd, diversificarea produselor lor pe piata;
program de certificare a produselor, crearea de noi
locuri de munca etc. 3, p.13]

Institutiile de microfinantare din Statele Unite
sunt 1n principal Uniuni de Creditare (Credit Uni-
ons). Ele reprezintd institutii cooperative de credi-
tare organizate pe principiile increderii reciproce si
responsabilitatii personale pentru obligatii comune.
Acestea sunt singurele institutii de creditare din tara

care sunt scutite de impozite si pot fi licentiate atat
de stat, cat si de guvernul federal. [4]

Astfel, experienta americana aratd cd momentul
cheie 1n formarea unui mecanism de creditare pentru
intreprinderile mici si mijlocii este crearea de catre
stat a conditiilor in care resursele financiare dintr-o
varietate de surse sunt disponibile pe scard largad
pentru firmele mici.

Japonia, in mare parte datoritd dezvoltarii intre-
prinderilor mici si mijlocii, a devenit a doua tara din
lumea industrializata dupa Statele Unite, in ceea ce
priveste nivelul sau economic. IMM-urile reprezinta
peste 50% din produsele industriale vandute, apro-
ximativ 60% din volumul comertului cu ridicata si
mai mult de 80% din comertul cu amanuntul. Toate
structurile de sprijin a micului business din Japonia,
cu interactiunea de coordonare a Organizatiei inde-
pendente de sustinere a micului business si dezvolta-
rii inovationale a regiunilor (Organization for SME
and Regional Innovation of Japan), formeaza infra-
structura de stat de sprijin a antreprenorialului.

Sistemul de sprijin a micului business de ca-
tre stat impreund cu institutiile financiare private si
organizatiile antreprenoriale publice, formeaza un sis-
tem national de sprijin a acestuia. O deosebita atentie
i se acorda amplificarii interactiunii de coordonare a
tuturor elementelor infrastructurii multifunctionale
de sprijin a antreprenoriatului mic, in scopul crearii
conditiilor favorabile pentru dezvoltarea acestuia, in
situatia cresterii riscurilor mediu extern.

Sistemul bancar a Japoniei este construit pe prin-
cipiul ,keiretsu', ceca ce face posibilda furnizarea

! Keiretsu (in japonezi: %3, literalmente sistem, serie,
grupare de intreprinderi, ordine de succesiune) este un set de
companii cu relatii de afaceri si participatii interconectate. in
sens juridic, este un tip de grup informal de afaceri care sunt
aliante slab organizate in lumea sociald a comunitatii de afaceri
din Japonia. Keiretsu si-a mentinut dominatia asupra economiei
japoneze pentru a doua jumatate a secolului XX si, intr-o masura
mai mica, continud sa o faca la inceputul secolului XXI.
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resurselor de credit la fiecare nivel al economiei
japoneze. In acelasi timp, institutiile financiare din
Japonia, de reguld, sunt organizatii Ingust speciali-
zate, activitatea lor este supusd unei reglementari
legislative riguroase si controlului financiar (prin
intermediul Financial Services Agency, FS A si
Bancii Japoniei) si sunt strans legate de sectorul
real al economiei.

In aceasta tara, se practicd alocarea subventiilor
si Imprumuturilor - credite directe (Banca Japone-
za de dezvoltare le aloca IMM-urilor care opereaza
in cele mai promitatoare industrii) si imprumuturi
garantate. Imprumuturile pe termen lung (5-20 de
ani) sunt, de asemenea, acordate asociatiei intre-
prinderilor mici din sursele bugetului de stat (prin
Corporatia de stat pentru dezvoltarea antreprenori-
alului mic) si bugetelor locale. Asistenta financia-
rd nerambursabila este alocatd numai programelor
tehnico-stiintifice.

A devenit raspandita alocarea subventiilor care

acopera pana la 50% din costurile credrii centrelor
privind sporirea nivelului tehnic al firmelor mici,
consultanta, sporirea calificarii angajatilor etc. Sta-
tul 1si asuma costurile diagnosticdrii starii intre-
prinderilor mici.

In scopul stimuldrii modernizirii producerii a
fost creat un fond de leasing pentru transmiterea
echipamentelor in chirie pe o perioada de pana la
7 ani sau creditarii pe termen lung a costului echi-
pamentelor cu rata dobanzii mica, cu rambursarea
in rate a mijloacelor. Marimea creditului, scadenta,
perioada de gratie, rata dobanzii sunt determinate
de stat.

Institutiile financiare si de creditare private de
tip cooperativ (institutiile financiare pentru intre-
prinderile mici si mijlocii, agricultura si silvicultu-
rd, pescuit) - au o mare importantd in functionarea
sistemului bancar japonez. Cele mai numeroase
dintre acestea sunt asociatiile de creditare si bancile
de imprumut (Tabelul 1).

Tabelul 1. Caracteristica institutiilor financiar-creditare de tip cooperative (31.03.2017)

Indicator Tipul institutiei financiar-creditare
Bancile de munca Asociatiile de creditare | Cooperativele de creditare
Numarul bancilor/cooperativelor 13 264 151
Numarul oficiilor / sucursalelor 633 7361 1680
Numarul membrilor, pers. 10,67 mln 9,26 min 3940 mii
Depozite,yeni 19 trilioane 2456 mlrd 1379126 mlrd 199391 mlrd

Credite, yeni 12 trilioane 224,8 mlrd

691673 mlrd

106373 mlrd

Raportul adecvarii capitalului,% 11,02

12,78

11,78

Sursa: [5, p. 49]

Bancile de munca reprezinta institutiile de de-
pozitare private de tip cooperativ, a caror institutie
nationala centrala este Rokinren Bank.
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Banca centrald a cooperativelor ce deservesc agri-
cultura si pescuitul este Norinchukin Bank, iar pentru
cooperativele de creditare Shinkin Central Bank.



Figura 1. Profiturile ordinare ale Norinchukin Bank pe perioada 2014-2019
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Sursa: [6]

Profiturile ordinare ale Norinchukin Bank n anul
fiscal 2019 s-au ridicat la aproape 123 miliarde de
yeni japonezi, o scadere de aproximativ 1,6 miliar-
de de yeni comparativ cu anul fiscal precedent. No-
rinchukin Bank a fost infiintatd in 1923 de guvernul
Japoniei.

Rezultatele financiare a Shinkin Central Bank:
pentru anul fiscal 2019 (incheiat la 31 martie 2020),
venitul operational a constituit 266 miliarde ¥ (2.451
milioane dolari), in crestere cu 7 miliarde ¥ (71 mi-
lioane dolari), sau 3,0%, fatd de anul precedent, din
cauza cresterii dobanzii si dividendelor la valorile
mobiliare dintr-o crestere a dividendelor din trusturi
de investitii etc. si realizarea castigului nerealizat.
Intre timp, cheltuielile operationale s-au ridicat la
213 miliarde ¥ (1.967 milioane dolari), n crestere cu
13 miliarde ¥ (126 milioane dolari), sau 6,8%, fata
de anul precedent, din cauza cresterii cheltuielilor cu

300
200
11 &
0

2016 2017 2018

tranzactiile cu instrumente derivate ca parte a reechi-
librarii portofoliului. Ca rezultat, profitul ordinar a
ajuns la 52 miliarde ¥ (484 milioane USD), cu o sca-
dere de 5 miliarde ¥ (54 milioane USD), sau 10,1%,
fatd de anul precedent.

Profitul net a constituit 37 miliarde ¥ (348 mili-
oane dolari), in scadere cu 4 miliarde ¥ (40 milioane
USD), sau 10,3%, fata de anul precedent. [7]

O alta banca centrala din Japonia, Shoko Chukin
Bank, deserveste cooperativele comerciale si in-
dustriale. Aproximativ 80% din capitalul bancii
apartine guvernului (peste 4 miliarde de dolari).
Serveste ca banca centrala pentru toate cele 25.822
de cooperative comerciale si industriale si pentru
toti membrii acestora. La 31.03.2020 suma capita-
lului total a constituit 9777 mln yeni, micsorandu-
se fatd de aceiasi perioadd a anului 2018 cu 278 mln
yeni, sau cu 2,8%. [8]

148 MOLDOSCOPIE



In Germania, sectorul businessului mic si mij-
lociu este unul de baza pentru stat si ocupa 99, 6%.
99% din companiile din Germania sunt mici sau
mijlocii si sunt peste 3,3 milioane. 68% din exportul
tarii este asigurat de astfel de firme si ele angajeaza
trei sferturi din forta de munca. [9]

Cifra de afaceri a majoritatii intreprinderilor mici
cu un numar mediu de 9 angajati este de 0, 5 milioa-
ne de euro. Domeniul prioritar, din punctul de vedere
al finantarii businessului, este autofinantarea prin de-
duceri din amortizare, rezerve si deduceri din profit.
Pe locul doi se afla creditele bancare, imprumuturile
interne si mijloacele din diverse fonduri, granturile
si creditele de la furnizori. Creditarea este efectuata
de banci, dupa care urmeaza bancile de economii si
institutiile cooperatiei de consum.

Acordarea creditelor in cadrul programelor gu-
vernamentale se efectueaza in conformitate cu reguli
uniforme si clare pentru toti, in conformitate cu prin-
cipiile obisnuite ale creditarii bancare, adica credite-
le sunt emise numai clientilor solventi. Cererile de
credit se depun la bancile comerciale germane, care
sunt preocupate de eliberarea creditelor si deservirii
in continuare a clientilor.

Bancile comerciale incheie un acord de refinantare
a creditelor cu o banca de stat, In conformitate cu care
isi asuma obligatia de a restitui mijloacele furnizate
acestora. Banca de stat transfera banii catre bancile
comerciale, care la randul lor acorda credite intre-
prinderilor mici si mijlocii. Banca comerciald incheie
un contract de creditare cu antreprenorul, in care se
indica scopul obtinerii creditului, specificat in acor-
dul de refinantare cu banca de stat. Platile dobanzii la
credit si platile a insasi creditului sunt transferate de
citre banca comerciald catre banca de stat. in acelasi
timp, bancile comerciale 1si asuma responsabilitatea
de la 50 la 100% pentru returnarea creditelor acordate.
Bancile comerciale primesc o marja pentru servicii.

Institutiile de microfinantare din Germania sunt
diverse. Bancile si asociatiile de economii, societatile
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regionale cooperatiste de creditare si cooperative-
le de creditare reprezintd baza institutionala pentru
dezvoltarea durabila a sistemului bancar al tarii.
Scopul principal al bancilor de economii (Spar-
kassen) din Germania constd in acceptarea de-
pozitelor si acordarea cetatenilor Tmprumuturilor
pentru constructia locuintelor. De asemenea, 1i se
permite sd efectueze toate operatiunile bancare, cu
exceptia achizitiondrii actiunilor din contul propriu,
operatiunilor cu valuta straind si metale pretioase.
Asociatiile de constructii i economii sunt
institutii cat publice, atat si private, care detin certi-
ficate imobiliare cu conditii preferentiale cu o peri-
oada minima stabilita pentru depozite. Acestea ofera
credite imobiliare In conditii mult mai favorabile
decat bancile ipotecare. Pentru certificatele imobili-
are depozitate ele acorda premii. Activele totale ale
asociatiilor de constructii si economii se ridica la
aproximativ circa 400,0 miliarde de euro.
Asociatiile regionale de cooperare creditara si co-
operativele de credit sunt cele mai masive organizatii
de creditare din Germania. Aceste institutii de credit,
organizate atat sub forma de parteneriate de econo-
mii $i Tmprumuturi, cat si sub forma de parteneriate
de credit Raiffeisen, reprezinta mai mult de 60% din
toate institutiile de credit, peste 8% din toate activele
si Imprumuturile emise, aproximativ 10% din toate
depozitele si imprumuturile atrase a sistemului ban-
car german. [10]
Sprijinul financiar include creditarea cu o ratd
a dobanzii relativ scazuta si conditii favorabile de
restituire a banilor, acordate de guvernul federal.
Creditele sunt acordate firmelor mici si mijlocii nu
direct, ci prin bancile care le deservesc, si care ofera
garantii pentru returnarea in timp a banilor. Guverne-
le Landurilor Germaniei acorda imprumuturi specia-
le pentru stimularea crearii de noi locuri de munca si
desavarsirea structurii regionale a economiei.
Formele organizationale de asistentd in sfe-
ra inovatiei sunt diverse: parcuri industriale si



stiintifice, centre de inovare, cu posibilitatea in-
chirierii spatiilor, obtinerii accesului la bancile de
informatii, la consultatii si la capital. Sprijinul de
stat al inovatiilor in domeniul businessului mic si
mijlociu se realizeaza, de asemenea, prin asistenta
sub forma unei conlucrari comune a intreprinderilor
mici si mijlocii cu institutiile stiintifice, crearea in-
frastructurii necesare de informare si consultanta si
facilitarea transferului tehnologic.

In majoritatea tarilor lumii cu economii dezvol-
tate, au fost create diverse scheme de partajare a ris-
curilor la creditele acordate intreprinderilor mici si
mijlocii, cu participarea directa a statului.

Astfel, in Finlanda aceasta activitate este pla-
nificatd prin corporatia de stat Finnvera cu capital
de stat 100%. Organizatia are 16 birouri regionale
situate in toata Finlanda. Corporatia considera ca cei
mai importanti factori ai succesului sdu sunt: spri-
jinul politic si economic al statului - proprietarului
companiei, cadrul legislativ stabil, independenta
functionald, recunoasterea in cercurile economice si
o retea largd de cooperare cu bancile. [11]

In Franta, acest lucru este realizat de societatea
pe actiuni ,,Banca pentru dezvoltarea intreprinderi-
lor mici si mijlocii”, din care 51% din capitalul au-
torizat apartine statului si 49% - majoritatii bancilor
comerciale din Franta.

Ambele organizatii functioneaza conform sche-
mei de furnizare a obligatiilor catre bancile comerci-
ale pentru restituirea unei parti din mijloacele impru-
mutate ale entitatilor de afaceri care nu au garantie
100%. Participand la astfel de scheme de creditare
a antreprenorialului, statul nu ofera sprijin financiar
direct, ci indirect, oferind astfel un ,,efect al parghi-
ei” din fondurile bugetare investite in astfel de me-
canisme.

Concluzii

Astfel, atat 1n tarile dezvoltate, cat si in cele in
curs de dezvoltare, sprijinul micului business se re-

alizeaza prin implementarea unui set de masuri de
catre organele de stat de la nivel federal si, in spe-
cial, regional si local. In acelasi timp, masurile se
desfasoara intr-o maniera diferentiata, selectiv, astfel
incat sa se acorde asistentd anumitor domenii priori-
tare ale micului business.

Formele de sprijin utilizate sunt variate. in primul
rand, vorbim despre dezvoltarea, lobby-ului si adop-
tarea actelor legislative care prevad beneficii fiscale
si alte beneficii. Se creeaza organe guvernamentale
speciale pentru ,,supravegherea” activitatilor intre-
prinderilor mici si mijlocii, ce s-ar ocupa de activitati
reale a firmelor concrete: acordarea garantiilor pen-
tru acoperirea creditelor bancare a intreprinderilor
mici si mijlocii, organizarea centrelor de dezvoltare
a micului business care ofera servicii de consultanta
privind planificarea, vanzarile, finantarea etc.

Aceastd experientd este foarte interesanta, deoa-
rece una dintre principalele probleme in dezvoltarea
intreprinderilor mici si mijlocii din Republica Mol-
dova la etapa actuala este inaccesibilitatea resurselor
de credit ale bancilor comerciale si a sistemelor de
leasing. In acest sens, pentru Moldova ar fi utile ur-
matoarele momente:

e Experienta Statelor Unite in privinta sprijinului
de catre stat a micului business - crearea unui organ
de stat cu resurse si imputerniciri suficiente pentru
sustinerea eficienta si dezvoltarea antreprenorialului
mic si mijlociu;

e (Crearea organizatiilor specializate autoriza-
te sau centrelor de diagnostic (exemplu Germania,
SUA, Japonia), care ar ajuta intreprinderile mici si
mijlocii privind pregétirea si furnizarea informatiilor
obiective cu privire la aspectele organizatorice, fi-
nanciare, tehnice, de personal si alte aspecte ale
activitatilor sale. Acest lucru ar reduce semnificativ
riscurile investitiilor in intreprinderile mici si mij-
locii;

e Majorarea volumului de mijloace in bugetele
central si locale privind dezvoltarea sistemului de
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fonduri de garantie. Avand in vedere capacitatile fi-
nanciare limitate ale statului, este necesara, atrage-
rea surselor suplimentare de finantare, in special a
institutiilor i organizatiilor financiare internationale.
Utilizarea pe scara larga a mecanismelor de garantie
ar face posibild majorarea volumului de imprumu-
turi catre intreprinderile mici si mijlocii.

e Promovarea crearii bancilor specializate (de
stat sau comerciale) de creditare a intreprinderi-
lor mici si mijlocii (similar cu Shoko Chukin Bank
din Japonia). Activitatea acestor banci ar putea fi
desfasurata nu numai din contul mijloacelor proprii,
ci si din contul sistemului de refinantare de catre
stat.
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